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《体验 汉语 * 商务 篇 (60~80 课 时 )》 是 专 为 已 经 完成 大 约 160 学 时 的 基础 汉语 学 习 、 并 能 用 汉语 
进行 日 常 交 际 的 外 国人 而 编写 的 商务 汉语 教材 ,该 书 突破 性 地 将 商务 汉语 学 习 与 基础 汉语 教学 相 衔接 ， 
以 满足 汉语 学 习 者 从 事 商务 工作 的 迫切 需求 。 

本 书 根据 体验 式 教学 理念 和 任务 型 教学 思想 而 设计 ， 以 商务 人 员 的 工作 需要 为 依据 ,以 实用 的 商 
务 交际 任务 为 主线 ， 注 重 听 说 ， 功 能 与 话题 相 结 合 ， 通 过 各 种 训练 达到 提高 交际 能 力 的 目的 

教材 充分 考虑 到 短期 教学 在 时 间 上 灵活 多 样 的 需求 ， 其 设计 具有 一 定 的 伸缩 性 ，60 一 80 学 时 的 各 
种 短期 班 或 长 期 班 的 选修 课 都 可 以 选用 本 教材 。 


1. 上 听 说 一 体 。 本 教材 既 适 合集 中 强化 培训 ， 也 适用 于 商务 人 士 自学 使 用 。 语 言 简洁 、 自 然 ， 内 
容 真 实 、 有 代表 性 ， 语 句 符合 听力 与 口语 教学 的 特点 ， 利 于 学 习 者 理解 与 使 用 。 

2. 商务 案例 教学 。 将 语言 学 习 和 案例 分 析 有 机 地 结合 起 来 ， 帮 助 学 习 者 用 汉语 分 析 和 解决 商务 
活动 中 出 现 的 问题 ， 并 大 量 采用 商务 图 表 与 文件 ， 模 拟 真实 的 商务 工作 素材 与 环境 。 

3. 商务 互动 练习 。 课 堂 活动 设计 突出 任务 型 教学 的 特点 ， 听 说 部 分 以 情景 为 主 ， 安 排 了 实践 性 
很 强 的 商务 情景 练习 和 商务 案例 分 析 。 尤 其 是 互动 性 的 任务 练习 ， 能 够 极 大 地 激发 学 生 的 参与 。 图 文 
并 茂 、 形 式 新 颖 的 活动 不 但 可 以 减轻 记忆 的 负担 ,还 能 提高 学 习 兴 趣 。 这 些 商务 练习 为 学 习 者 提供 了 
在 商务 操作 中 实践 语言 知识 与 技能 的 机 会 。 

4 版式 新 颖 、 图 文 并 茂 。 该 教材 的 版 式 体现 了 “体验 汉语 ”的 教学 理念 。 救 材 的 练习 部 分 大 量 
采用 了 实景 摄影 照片 、 公 司 图 标 和 商务 图 表 ， 以 帮助 学 习 者 熟悉 真实 的 商务 工作 内 容 ， 


全 书 由 12 个 单元 组 成 。 全 书 课文 共 出 现 178 个 生词 与 短语 ，31 个 专 有 名 词 和 37 个 关键 句 式 。 
每 单元 的 生词 按照 在 课文 中 出 现 的 先后 顺序 编排 。 另 外 ， 作 为 专业 词汇 的 扩展 ， "商务 小 词 库 ”提供 了 
98 个 补充 词汇 。 在 全 书 的 最 后 ， 列 出 了 从 课文 和 录音 文本 中 精心 挑选 提炼 的 100 个 商务 汉语 常用 的 
句子 ， 为 这 些 句子 加 注 了 俄语 译文 ， 并 配制 了 录音 。 

每 个 单元 分 为 四 部 分 。 第 一 部 分 包括 学 习 目 标 、 词 语 和 关键 句 式 ; 第 二 部 分 包括 听力 任务 和 口语 
任务 ; 第 三 部 分 的 商务 任务 包括 角色 扮演 和 商务 体验 ; 第 四 部 分 “扩展 阅读 ” 则 由 超级 链接 和 商务 小 
词 库 构 成 。 

本 教材 对 课文 中 的 语言 难点 做 了 语法 标注 。 


编者 谨 向 高 等 堵 育 出 版 社 国际 汉语 出 版 中 心 的 编辑 与 美工 人 员 在 教材 的 内 容 策划 、 插 图 和 版 式 设 
计 等 方面 的 创造 性 工作 致 以 衷心 的 感谢 。 

希望 您 就 这 本 书 的 使 用 体会 与 我 们 进行 沟通 与 交流 ,祝愿 本 书 佐助 您 在 汉语 学 习 和 商务 活动 中 取 
得 成 功 。 


编 者 
2006 年 2 月 


Предисловие 


«Постижение китайского языка. Деловое общение в Китае. (60-80 аудиторных часов)» — это учеб- 
ное пособие. предназначенное для изучивших основы китайского языка в объеме приблизительно 160 
учебных часов. Материалы учебного пособия могут использовать иностранные студенты в повседневном 
общении. Данная книга новаторски связывает основы китайского языка и бизнес-курс, что удовлетоворяет 
настоятельные требования тех, кто изучает язык и чья работа связана с комерческим делом. 

Данное пособие составлено согласно педагогическим задачам и требованиям и является основой 
для работы людей в сфере торговли, инструментом практического использования бизнес-лексики, делает 
особый упор на технику аудирования и развития речи, сочетание задач и разговорных тем, направлено 
на развитие способностей обшения на высоком уровне путем всевозможных тренировок. 

Учебный материал учитывает требования краткосрочного обучения, а его структура обладает 
определенной гибкостью. Время обучения составляет 60-80 аудиторных часов, что подходит для крат- 
косрочных курсов и факультативов. 


Главные 


1. Аудирование и говорение. Учебные материалы не только содействуют усилению интенсивности 
учебного процесса. но и полезны для самообучения людей, работающих в сфере торговли. Простая и 
естественная речь, соответствующее действительности содержание. подбор соответствующих слов для 
аудировани и развития речи помогают учащимся в понимании и использовании данного материала, 

2. Обучение бизнес-делу. В пособии органически сочетаются изучение языка и бизнес-понятия. что 
оказывает помощь учащимся анализировать и решать вопросы, возникающие в процессе торговых 
мероприятий. также используются бизнес-диаграммы и статьи, которые взяты из жизненных ситуаций. 

3. Бизнес-упражнения. Составленные задания аудиторных занятий отвечают особенностям и задачам 
учебного материала, Раздел аудирования является самым важным аспектом. Бизнес-упражнения и биз- 
нес-задачи несут практический характер. особенно упражнения на совместное решение задач. что стиму- 
лирует учащихся изучать этот курс.В данной книге прекрасно подобраны тексты и богатые иллюстрации. 
Новая и оригинальная форма заданий не только может облегчить запоминание матриала уроков. но и 
увеличит интерес учащихся. Данные упражнения дают учащимся возможность овладеть бизнес-лекси- 
кой китайского языка. 

4. Новая и оригинальная форма, прекрасные тексты и богатые иллюстрации. Форма данного учеб- 
ного пособия воплотила учебную идею «Постижение китайского языка». Для того. чтобы помочь уча- 
щимся познакомиться с содержанием работы в торговой сфере, в разделе “Упражнения” используются 
фотографии реальных жизненных ситуаций. диаграммы фирм и бизнес-диаграммы. 


Структура подачи учебного матери; 
Учебник состоит из 12 уроков. В текстах учебника использовано в общей сумме 178 слов и выраже- 


ний, 31 специальный термин и 37 ключевых фраз. Слова подаются согласно порядку их расположения 


в текстах. Кроме того, в качестве расширения словаря дополнительных терминов «Дополнительный 
словарь бизнес-терминов» дает 98 дополнителных слов. 

Каждый урок разделен на 4 части. Первая включает цель урока, слова и выражения, ключевые 
предложения вторая — аудирование и упражнения по устной речи, третья — бизнес-упражнения, чет- 
вертая — чтение или дополнителный словарь бизнес-терминов. 

Кроме того. в уроках данного пособия даны пояснения сложных грамматических моментов. 

Составители пособия выражают искреннюю благодарность редактору издательства «Высшее обра- 
зование» , а также дизайнерам за компановку текстов, рисунков, верстку и всестороннюю творческую 
работу. 

Надеемся, что Вы поделитесь с нами своими впечатлениями о данном учебном пособии, также на- 
деемся, что данное пособие поможет Вам изучить китайский язык и добиться успехов в сфере торговли. 
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Приветствие H знакомство 


ARAZA 不 亦 于 于 | 
— А+ y 


初次 见面 >> 
Слова и выражения 


生词 与 短语 
Слова и 


фразы 


专 有 名 词 


Слециальные термины 


A. 224 


и Maid5nglao 
阿迪 达 斯 k 52 
Adidas Jingji Ribao McDonald's Dangdang Wang 
经 济 上 日报 当当 网 
Экономический dangdang.com 


ежедневник 


口 方正 | 
Zhonggu6 Píng'an 


Fangzhëng Jituan 中 国平 安 #9 +£ 
方正 集 团 Е а Страховая компания 
Founder 和 


@ ї®&& 


TM BANK OF CHINA 
HONDA К esa 
Guëngzhëu Bgntian zh5nggu6 Yinhang 
广州 ” 本田 ФЯ #1 
Гуанчжоу Нопаа Банк Китая 


关 式 Ключевые предложения 


初次 见面 >>> 
听力 任务 Аудирование 


(1) 介绍 自己 Kak себя представить 


е 看 下 面 四 张 名 片 和 照片 ， 听 一 记录 音 ， 然 后 确定 每 张 名 片 是 进 的 。 
з Просмотрите следующие визитные карточки и фотографии, прослушайте запись, затем 
найдите, кому они принадлежат. 


记者 
话 :010-52235878 
址 :中国 北京 市 长 安 街 6 号 
编 :100006 
址 :http://www .есопоптсдайу . согп.сп 


电 
地 
| 邮 
网 


通信 地 址 : 中 国 上 海 市 江宁 路 100 号 
邮政 编码 ;200101 
电话 号 码 : 021—38834500 

店 长 
传真 号 码 ; 021—38834589 


通信 地 址 : 中 国 北京 成 府 路 298 号 中 关 村 方正 大 厦 9 层 
邮政 编码 ， 100871 

电话 号 码 : 010 一 58838729 

网 H|. http://www .founder.com 


HONDA 

通信 地 址 : 中 国 广州 市 流花 路 15 号 

邮政 编码 : 510012 

电话 号 码 ; 020-86661661 

传真 号 码 : 020-86661662 

: http://wwwguangzhouhonda.com.cn 


再 听 一 遍 录 音 ， 然 后 填空 


Прослушайте запись еще раз и заполните пропуски. 


1. 你 们 好 ! 张 元 ,是 《经 济 日 报 ? 的 记者 。 

2. 大 家 好 ! — 麦当劳 的 店 长 ,我 叫 林泉 。 

3. 我 是 朱 波 ,是 方正 科技 的 工程 师 。 很 高 兴 。 

4. 我 是 日 本 = 三 岛 明 , 在 广州 本 田 汽车 公司 工作 。 


(27 介绍 别人 Как представить другого человека 


听 一 遍 录 音 ， 然 后 把 大名、 公司 和 职位 头衔 连 起 来 。 


Прослушайте запись и соедините каждое имя с названием компании и должностью. 


初次 见面 >>> 


再 听 一 遍 录 音 ， 然 后 一 个 人 介绍 赵 文 和 高 强 ， 另 一 个 人 介绍 王 梅 和 李 平 
Прослушайте запись еще раз, затем поочередно представьте Дчжао Вэня и Гао Чана, Ван 
Мэя и Ли Пина. 


[eb Упражнения по устной речи 


灾 景 对 话 Диалог 


介绍 自己 


А: 你 好 ， 你 ”是 新 Ж 的 =? 
NT hao ni shi xin Iñ de bo? 


BrE Ш 5х да Е м #- Хх. 
Shi de, jintian shi wŠ shangban de сут tian. 


Ажи +! Я, х гай №. 
Huānyíng nī! We јао Liü Ping,shi guŭnggãobù de. 

в: Я вх лич. Ач + а, Е Адл 
Нёп g5oxing renshi ni. Мо jso LT Héng, 2@ rënli 


资 源 部 工作 ° > 
ziyuanbü gongzuó. 


A: 如 果 有 什么 要 帮忙 м, МЫ 告诉 我 。 
Rüguëó уби shën me удо bangmang de, Лпацап gaoso wë. 


В: 非常 Ж! 


FEichang günxië! —a sg я 
| 
| 


| RAR. смело, прямо 


—— Ona 


Как себя представить | 
Здравствуйте, Вы новенький? 
Да, сегодня я роботаю первый день. 
Добро пожаловать! Меня зовут Лю Пин, я работаю в рекламном отделе. 


Очень рад с Вами познакомиться. Меня зовут Ли Хун, я работаю в отделе трудовых ресурсов. 
Если Вам понадобится моя помощь, смело обращайтесь ко мне. 
Большое спасибо! | 


9 > 9 p 9 > 


— —— н а. — 


(2] 模拟 练习 Упражнения симуляции 


= 根据 课文 ， 用 合适 的 词语 填空 。 
Согласно тексту заполните пропуски соответствующими словами. 


Я. 我 叫 安妮 ， 英 国人 。 


1. 这 位 KE, (ARAR LE. 
2. 我 _ 方正 科技 公司 技术 服务 部 工作 。 
3. 如 果 有 什么 要 帮忙 的 , 一 告诉 我 。 


Бу 根据 课文 把 西 列 句子 搭配 起 来 。 
Согласно тексту соедините предложения с левой и правой сторон. 


1. 我 们 认识 一 下 ， 我 叫 张 梅 ， 在 财务 部 工作 。 | A 认识 您 我 也 很 高 兴 。 
2. 认识 您 我 很 高 兴 。 | B. 是 的 ， 我 刚 来 公司 两 周 。 
3. 你 是 新 来 的 吧 ? 1 CRUK, ETAR. 


nt N = 


| 


pe с, ть, ть A ————— 


初次 见面 >>> 
商务 任务 Бизнес-упражнения 


Ф) 角色 扮演 Ponesanwrpa 


角色 Действующее лицо 


方正 科技 的 市 场 部 经 理 
Менеджер по маркетингу компании Founder 


任务 Задача 


你 正在 参加 一 个 国际 商品 交易 会 Goyihui, торговая ярмарка), {ДЖ 
让 更 多 的 人 对 方正 电脑 感 兴趣 。 


Вы принимаете участие в интернациональной торговой ярмарке. Вам 


необходимо заинтересовать людей своей продукцией. 


-x 


N 


> 


(2) 商务 体验 Бизнес-практика 


‚ 认识 至 少 三 位 参加 交易 会 的 客人 。 


. 向 参加 交易 会 的 客人 介绍 自己 。 


Представьте себя гостям. 


Познакомьтесь минимум с тремя гостями. ко 
торые принимают участие в этой ярмарке. 
把 自己 刚刚 认识 的 几 位 客人 介绍 给 老板 
(lñobën, хозяин). 

Представте гостей,с которыми Вы позна- ко 
мились, своему хозяину. 


设计 (sheji, проектировать) 自己 的 名 片 ， 然 后 和 别人 交换 。 
Разработайте свою собственную визитную карточку и обменяйтесь ее с другими. 


扩展 阅读 Чтение 


| 交换 名 片 | 

_ 中 国人 在 第 一 次 见面 时 常常 交换 名 片 。 当 我 们 把 名 片 递 给 别人 的 时 || 

_ 候 ， 应 该 用 双手 或 者 用 右手 ， 一 般 还 需要 说 两 句 客气 话 ， 比 如 “请 多 
_ 指教 "、“ 多 联系 ”等 。 

” ”别人 给 你 名 片 时 ， 你 应 该 用 双手 接 ， 表 示 礼 貌 。 拿 到 别人 的 名 片 ， 

_ 你 要 表示 谢意 ,比如 人 家 说 “多 指教 "， 你 应 该 说 “不 客气 ”或 者 “ 彼 


”有 些 人 的 名 片上 有 很 多 头衔。 一 般 来 说 ,第 一 个 头衔 最 重要 。 另 外 ， | | 
“和 很 多 人 同时 见面 时 ， 要 把 你 的 名 片 先 给 地 位 最 高 的 人 。 | 
如 果 你 要 介绍 别人 , 应 该 先 把 职位 高 的 介绍 给 职位 低 的 。 如 果 你 要 
O 称呼 别人 ， 最 好 称呼 他 的 头衔 ,比如 “ 王 总 (经理 “(КУ 

”等 等 。 


Обмен визитными карточками 


Китайцы при первой встрече часто обмениваются визитными карточками. Вручать визитную 
— карточку необходимо правой рукой или двумя руками, при этом обычно добавляют вежливые сло- 
© ва, например: “请 多 指教 "、“ 多 联系 ”. 
Когда другие вручают тебе визитную карточку. необходимо взять ее двумя руками, выражая | 
_ уважение, Приняв визитную карточку, тебе нужно выразить благодарность. Например, тебе говорят: 
“多 指教 ”, ты должен ответить" Жили“ НА”. 
У некоторых людей на визитной карточке много должностей. Обычно первая самая важная. 
Кроме того, когда встречаешь много людей, вначале нужно дать визитную карточку человеку с са- 
мой высокой должностью. 
Если представляешь других людей, необходимо сначала представить человека с самой высокой 
должностью человеку с более низкой. Если тебе нужно обратиться к человеку. лучше всего назвать 


его должность, например: “ESA”, “ERCK” 


务 小 词 库 Дополнит 


Gongzuc  tuánduì 


工作 团队 


众人 抢 柴 人 焰 高 


工作 团队 >> 


Слова и выражения 


1 


2 
生词 与 短语 4 
Слова и p | 
фразы 
© 
8 = > I 


6 


10 


$ ñ # in) 


Специальные термины 


Вёјтпа Одхиё 
北京 大 学 
Пекинский 
Университет 


ИЕ 介绍 工作 内 容 


Я Как представить организацион- Описание обязанностей 


Я: 天 马公 司 的 总 经 理 全 面 负责 
公司 的 经 营 (工作 ) 。 


Г: 
Я: 公司 有 4 个 部 , 一 个 是 研发 Поиск работы 
生产 部 ， 一 个 是 市 场 营销 1) рац 


ч Е 9. 还 有 = ; 你 为 什么 申请 销售 部 经 Ë 


Я: 我 有 很 多 年 的 市 场 营销 
经 验 。 


听力 任务 ^удирование | 
(i) 介绍 公司 部 门 Описание отделов компании 


听 一 遍 录 音 ， 然 后 选择 听 到 的 部 门 


Прослушайте запись и выберите отделы, которые входят в компанию Тіапта. 


@@ 研 发 生产 部 O ORRE O 图 管理 服务 部 口 


@ 市 场 营销 部 口 四 财务 部 o @@ 人 力 资源 部 I 


再 听 一 遍 录 音 ， 然 后 填空 。 
Прослушайте запись еще раз и заполните пропуски. 


1. 天 马公 司 一 共有 名 员工 ,有 个 部 。 
2. 天 马公 司 的 产品 是 绿色 食品 。 


(2) ПАТЕ Описание содержания работы 


ива, Б. 
Прослушайте запись еще раз и заполните пропуски. 


职位 或 部 门 工 作 
ED 公司 的 经 营 
C O ar 新 产品 开发 
C ё 产品 销售 
С саш] 人 力 资源 管理 


介绍 一 下 天 马公 司 的 基本 情况 及 组 织 结构 


Дайте краткое описание компании Tianma и ee организационной структуры. 


口语 任务 Упражнения по устной речи | 


实景 对 话 Диалог 


面试 
A: 请 йй 你 的 情况 e, 
Qingtantcn ni ае qfngkuang bo. 


вв & 20 年 从 北京 大 学 毕业 , 在 一 家 电脑 
Wë sfngling'er nian ceng Вёјјтпа DOxué biyë, z6i yl ла diannao 


公司 тї Y = Ф, 


901951 абпогиб le зап nian. 

A 你 为 НА 申请 FAR ”经理 职位 ? 
МГ мё! shenme shënqing yfngxiGobu jingli zhiwei? 

в ИЯ 我 有 很 多 年 的 ТЯ 营销， 经验。 
Yinwëi мб уби hen аиб підп de shichang yingxi5o jTngyan， 

А 如 果 RN 录用 你 , 你 ЧА НА 能 上班 ? 
Rogus мӧгтеп lVyong пт, ny зпёпте з пои néng эпапобап? 


ВЕ тие 
Wò mashang Ло Кёуї göngzuð. 


Интервью 


Пожалуйста, расскажите о себе. 

В 2002 году я закончил Пекинский Университет, 3 года работал в компьютерной фирме, 
Почему Вы подали заявление на должность директора отдела маркетинга? 

Потому что у меня много лет опыта работы в сфере маркетинга. 

Если мы примем Вас на службу. когда Вы сможете приступить к работе? 

Прямо сейчас. 


арен > 


(2] 模拟 练习 Упражнения симуляции 


选择 合适 的 词语 填空 。 


Заполните пропуски соответствующими словами. 


Кла] | 


1. 他 一 直 在 市 场 部 工作 ， 有 5 年 的 市 场 开发 ° 


ВБРЕРЕР 


2. 这 家 公司 今年 一 共 了 10 名 员工 。 
3. 他 很 有 能 力 ,自己 了 一 家 食品 公司 。 
4. 他 在 研发 生产 部 主要 新 产品 的 开发 工作 。 


完成 对 话 。 


Допишите диалог. 
1. А: ENE ЗДАӘЫ ? 
В: 我 在 一 家 贸易 公司 工作 。 


2. A: 你 申请 什么 职位 ? 
В: ER 


сг 
а 


3. А: 你 愿意 经 常 出 差 吗 ? 
B: В š < 


їйї #1 Бизнес-упражнени 


т 65 10 їй Ролевая игра 


角色 Действующие лица 


你 和 朋友 

Вы и Ваш друг 

任务 Задача 
-你 和 朋友 准备 开 一 家 公司 , 现在 你 们 一 起 设计 公司 的 组 织 结构 , 讨论 每 个 部 门 录 
用 多 少 员工 。 


Вы и Ваш друг открываете свою фирму. Вы вместе разрабатываете организа- 
ционную структуру компании и обсуждаете, как много потребуется нанять рабо- 
чих в каждый отдел. 


Ө 商务 体验 Бизнес-практика 


准备 一 份 自己 的 简历 ， 介 绍 自 己 上 学 和 工作 的 情况 。 
Напишите резюме о Вашем учебном и рабочем опыте: 


扩展 阅读 Чтение 


让 级 链接 Cynep uenn 


某 集 团 公司 组 织 结构 图 
集团 董事 局 | 
——— чыш 
и, 
w ms (0 emere ] 
CEO 
i 
PN 
ж * тт 
— TD 


Диаграмма организационной структуры компании 


务 小 词 库 Дополнительный словарь бизнес-терминов 


Е Ет 


日 程 安排 


Расписание 


| siam щй. ока 
ы чйться заказыват& 
地 ре аа ЕЕ орсанивувывать работу 1 
k 24 Науч = 2 аш 19, ную раќ 


日 程 安排 >， 


Слова и выражения 


生词 与 短语 | 
Слова и 
фразы 


专 有 名 词 
= wan =» == == = нз aa =m єн» шо oan az aao Би) аир mao ama eum ama зи ко «тз ско =m > =m em ше Специальные 
термины 


бибпапа 


国航 
Авиакомпания 
Китая 


关键 自 式 Ключевые предложения 


Е ‚ ЖП 
Я: 第 一 天 上 午 参观 公司 ,下 
午 学 习 企业 文化 , RES 


加 团队 活动 ， 最 后 对 这 次 


培训 进行 总 结 。 


听力 任务 Аудирование 
ОЮ) 预订 机 票 Kax заказать билет 


听 一 遍 录音 ， 然 后 填空 。 


Прослушайте запись и заполните пропуски. 
Я 日 离开 到 达 


月 日 离开 到 达 


再 听 一 遍 录 音 ， 然 后 填空 。 
Прослушайте запись еще раз и заполните пропуски. 


сени а Е 
о ео 0 e. 


(2) ГИ: $ НЕ Как организовать работу 


听 一 人 遍 录 音 ， 然 后 填空 。 

Прослушайте запись и заполните пропуски. 

1. 王 攀 是 二 名 ПО. 

2. 上 星期 , 王 梅 组 织 了 两 天 的 新 员 T  , 


再 听 一 人 遍 录音 ， 按 照 时 间 顺 序 写 出 王 梅 两 天 的 培训 活动 。 

Прослушайте запись еще раз и запишите в правильном порядке подготовительные мероп- 

риятия Ван Мэя за 2 дня. 5 А =z Ге, r 
OF š 


| iñ Диалог 


| у == уу е саб “ЖЧ ИР ор ЕЕ ТТТ 


i E A S адв 
Sāndčo Míng: Wěyibān ba аібп адо дбпаспапа, жапспа yixia dinzī 


и, ЖЕ TEN 一 天 的 生产 情况 。 


убилап, гапбби loleaqan yi Нап de shēngchăn qingkuang， 


记者 : K 和 其 他 经 理 怎么 沟通 呢 ? 

jizhé; мп he ана jingli zénme goutcng пе? 
ЕВ A: 我 们 每 天 开 一 次 沟通 会 。 
Sandaoc Míng: Wömen meitian кай! yi ci gōutōng hui. 


记者 : TF № 
гё: Хіёмй пе? 


ЕВ A: F+ 8% 在 ”生产 $0. 
Ѕапабо Míng: Хау }тпосһёпо 26! shsngchan chëjian. 
记者 ; № 一 般 ЧА 时 候 下 班 呢 ? 
Jizhé: Nin yiban shénme shihou xidban пе? 


三 岛 H: 6 点 左右 s, 不 过 有 时 候 要 见 一 些 客 户 。 
Sandao Míng: Liù dian гибуби ба, ободи yaushihou удо лап уїхіё kēhù. 


Повседневная работа 


Журналист: Пожалуйста. расскажите о своей повседневной работе. 
Акира Мишима: Обычно я прихожу на завод в 8 часов, вначале проверяю электронную почту. затем 


(2] 模拟 练习 Упражнения симуляции 


根据 课文 ， 把 时 间 和 三 岛 明 的 活动 连接 起 来 。 
Согласно тексту соедините время и рабочие мероприятия Акиры Мишима. 


用 下 列 词语 填空 
Заполните пропуски соответствующими словами. 


[PH3Hec-ynpaxkHe 


色 扮 Ролевая игра 


销售 经 理 和 生产 经 理 
Директор по реализации продукции и директор по 
производству продукции 


НЯ Задача 


请 根据 下 表 说 说 自己 的 日 常 工作 。 
Согласно следующему расписанию обсудите Вашу повседневную работу. 


到 公司 ， 先 查 电子 邮件 。 
给 客户 (kshD ,KeHT) 打 电话 ， 
与 其 他 经 理 开 沟 通 会 。 


(2 商务 体验 Бизнес-практика 


你 去 上 海 出 差 两 天 ， 请 根据 下 面 的 活动 设计 你 的 日 程 表 : 
Вы едете в Шанхай в командировку на 2 дня. Согласно следующим мероприятиям 
спланируйте свое расписание: 


第 一 天 上 午 9 点 到 上 海 ， 第 二 天 下 午 6 点 离开 上 海 
B їй день Вы прие те в Шанхай в 9 часов утра, во второй день в 6 часов 


ра возвращаетесь. 


з 参观 一 家 外 国 公司 Посетить иностранную компанию 
О 参观 你 们 公司 在 上 海 的 工厂 Посетить Ваши фабрики в Шанхае 


о 与 客户 见面 间 一 起 用 餐 Встретить клиентов и вместе поужинать 

3 与 一 些 公司 经 理 开 会 Совещание с директорами других компаний 
з 游览 上 海 Экскурсия no Шанхаю 

口 看 朋友 Навестить друзей 


扩展 阅读 Чтение 


诺基亚 公司 不 仅 希望 员工 努力 工作 、 取 得 好 的 工作 绩效 ,更 希望 员工 
持 工作 与 生活 的 平衡 。 

诺基亚 公司 为 员工 组 织 丰 富 的 健身 和 娱乐 活动 ,鼓励 员工 参加 各 种 培 
训 课 程 。 公 司 通过 与 专业 机 构 合作 , 为 员工 提供 家 庭 理财 的 咨询 服务 和 
心理 咨询 。 

诺基亚 公司 希望 通过 这 些 活 动 ， 帮 助 员 工 拥 有 更 加 健康 和 平衡 的 生 
Ж, 促进 员工 能 力 的 发 展 , 提高 员工 的 生活 质量 和 工作 绩效 , 更 希望 建 
立 好 的 企业 人 文 环境 。 


Сохраняем баланс между работой и досугом 


Компания Nokia не только надеется, что ее производители будут усердно работать и достиг- 
больших успехов в работе. но и сохранят баланс между работой и досугом. 
Компания проводит много оздоровительных и развлекательных мероприятий для своих работ- 
поощряет их участие во всевозможных образовательных программах. Компания обеспечи- 
‚финансовые и психологические консультации для работников путем сотрудничества с про- 
альными организациями. 
Путем этих мероприятий компания надеется помочь своим работникам вести более здоровую 
и сбалансированную жизнь, способствует развитию професссиональных способностей, повышает 
качество жизни и рабочий успех, а самое главное, создает условия предпринимательской актив- 
ности. 


лнительный словарь бизнес-терминов 


dùjià 

度假 
dānchēngpičo layan 

yag 留言 (给 别人 ) 


Bongong didian 


办 公 地 点 


Место работы 


Слова и выражения 


生词 与 短语 


Слова и 
фразы 


专 有 名 词 


Специальные термины 


Datian Wolig 
вы 
DTW Z11912 Km 物流 


DTW Logistics 


关键 和 句 式 Ключевые предложения 


听力 任务 Аудирование 


(1) 介绍 公司 环境 Как представить окружающую обстановку компании 


MERS, БУТЕН ИТЕЛ. 
Прослушайте запись и отметьте расположение компании Founder. 


再 听 一 遍 录 音 ， 然 后 填空 。 
Прослушайте запись еще раз и заполните пропуски. 


绍 办 公 Как представить рабочую обстановку 


( ) 听 一 遍 录 音 ， 然 后 填空 。 
Прослушайте запись и заполните пропуски. 


ТЕНИ. Г МЕ piska. = 


пи ETIE 


Ф) 再 听 一 遍 录 音 ， 然 后 选择 正确 的 答案 。 


Прослушайте запись еще раз и выберите правильный ответ. 


如 有 问题 ， 他 可 以 去 问 | 


口语 任务 Упражнения по устной речи 


Ж: 你 好 ! ХВ АН. 
пб; NY hăo! Tianma ббпозт. 


Я: 你 好 ! 我 是 大 田 物 流 ， 你 们 Е 星期 订购 了 
пап: Ni haol М shi Datian МОО, nimen shang хтпаат dinggou le 
| 办 公 ЖА, RNM 现在 马上 要 给 你 们 送 货 。 
| bangongjidld, wamen xianzai mashang удо дё! пїгпеп song huð. 
请 问 ， 怎么 R ”你们 容易 一 些 ? 
Qingwén, zënme zhao nimen gëng rangyi уїхіё? 
| x: 你 到 北京 ХФ АП, AR 对 面 有 一 家 
пб: Мадо вёјтпо Dëxuë bëimën, каплап duimian yauyi ja 
фи т, ап 公司 就 在 它 的 旁边 。 
Zhonggu6 Yinhang wamen gongsi Jiü zi а de pangbian， 
по 有 ам 公司 的 牌子 。 
Мёпкби уби мӧгпеп gōngsī de paizi, 
я: 好 的。 北京 大 学 хп 对面 та 银行 
пап: Нао ае. Beiing Daxus bëimën duimlan Zhöngguő Yínháng 
的 旁边 。 
de pangbian. 
=. ха, 有 问题 可 以 再 打 电话 。 
пб: Мёїсиб. Уби wëntí Кёуї zài аа diðnhuð. 
Я: 谢谢 ! 再 见 。 
| nën: Xisxie， zalian. 


лы l S шык ee ne с а 
ж: ооо чы җил ес та" | 


Ө 模拟 练习 Упражнения симул 


根据 课文 画 出 天 马公 司 在 哪 几 。 
Согласно тексту отметьте расположение компании Founder. 


ws 看 图 完成 对 话 。 
Допишите диалог, используя указания на карте, 


办 公 地 点 >>> 


А: 请问， 怎么 找 你 们 更 容易 一 些 ? 
B: 


平安 保险 公司 


商务 任务 Бизнес-упражнения 


(1 角色 扮演 PoneBan игра 


角色 Действующие лица 


平安 保险 公司 办 公 室 秘书 和 检 公 用 品 (DOng5ng 
убпарТп, канцелярские принадлежности) 超市 员工 
Секретарь страховой компании PingAn и работник супермаркета отдела канце- 


лярских товаров 


{НЕ Задача 
给 超市 打 电 话 预 订 下 面 的 办 公用 品 。 


Позвонить в супермаркет и заказать следующие канцелярские принад- 


лежности 


名 # 

название 

Ж = | c11 6 把 
书架 D155 з 
(shūjià, полка для книг) 


ия | м Е 


Ө 商务 体验 Бизнес-практика 
给 麦当劳 打 电 话 ， 预 订 10 份 套餐 (ha6op 6mon)， 告 诉 他 们 你 的 地 址 ， 让 他 们 送 到 你 
的 办 公 室 。 


Позвоните B Mcdonald's и закажите 10 обедов, сообщите им свой адрес и попросите 
доставить заказ в Ваш оффис. 


扩展 阅读 


工作 中 的 健康 和 安全 


越 来 越 多 的 企业 注意 到 工作 中 的 健康 和 安全 问题 。 为 什么 呢 ? 第 一 
国家 法 律 的 要 求 ;第 二 是 如 果 企业 不 注意 员工 工作 中 的 健康 和 安全 问 
_ м, 企业 会 付出 更 大 的 代价 ; 第 三 是 因为 在 任何 工作 环境 之 中 都 会 发 生 
事故 。 因 此 , 企业 的 管理 者 应 该 制定 健康 和 安全 管理 的 计划 ,然后 组 织 
实施 这 些 计划 并 安排 人 员 监督 。 


Здоровая и безопасная работа 


Ë Все больше и больше предприятий уделяют внимание вопросам здоровой и безопасной 

. Почему? Во-первых, это требование государственного закона; во-вторых, если предп- 

ме уделяет внимание вопросам здоровой и безопасной работы. оно понесет еще боль- 
затраты; в-третьих, так как в любой рабочей обстановке может произойти несчастный. 
случай, поэтому руководители предприятий должны иметь план здорового и безопасного упра- 


вления и контролировать его исполнение. 


рминов 


baoxiüqT kuallan 
保修 期 快件 
срок страхования экспресс-почта 


СЕ = лена 
4 数码 


Е yanhui 
商务 宴会 


Бизнес-банкет 


买卖 不 成 仁义 在 


学 习 目 标 Цель урока 
2 2 НЕ: Научиться организовывать банкет 

) 学 会 请 客 大 参加 赛会 ”HayqlgrtER приглашать гостей на банкет 
ЭФ — Научиться произносить тост 


商务 宴会 >> 
Слова и выражения 


1 2 
с 
生词 与 短语 №№ hs 
Слова и / 
фразы j 
本 ШУ >” 


专 有 名 词 
Специальные 
термин 


BEIJING HOTEL 


Beihai Gongyuan Bëijing Fandian wangfüjIng 
北海 an 北京 ”饭店 IRH 
Парк Пейхай Гостиница Пекин Ванфуцзин 


关键 句 式 Ключевые предложения 


商务 宴会 已 经 安排 好 

Г 常 愉 快 
为 了 庆 视 我 们 合作 
RI, TH! 


听力 任务 Аудирование 
(4) 安排 宴会 Как организовать банкет 


听 一 遍 录 音 ， 然 后 选择 正确 的 答案 。 
Прослушайте запись и выберите правильный ответ. 


| 北海 公园 。 O 
1. 商 务 宴会 安排 在 


商务 宴会 >> 


再 听 一 遍 孙 音 ， 然 后 填空 。 
Прослушайте запись еще раз и заполните пропуски. 


1. азтан. 


22 是 北京 饭店 准备 的 ， ”也 是 北京 饭店 的 。 


(2) €A Л 3 Как представить банкет 


Q 听 一 遍 录 音 ， 然 后 选择 正确 的 答案 。 
Прослушайте запись и выберите правильный ответ. 


很 多 人 认为 商务 宴会 应 该 在 


举办 。 


Ф) 再 听 一 遍 录 音 ， 然 后 选 出 哪 一 个 是 饭店 的 工作 。 


Прослушайте запись еще раз и выберите правильный ответ. 


一 家 公司 在 北海 公园 举办 宴会 ， 饭 店 的 准备 工作 是 : 


A. 做 好 各 种 准备 [ B. 选择 宣 会 地 点 [ ] 


C. 让 服务 员 来 服务 [ | D. 给 客人 打 电 话 [] 


# йа: Упражнения по устной речи | 


> 


RW 05 Диалог 


mare 
我 们 这 次 合作 得 非常 愉快 ,我 想 请 您 和 您 


Wuamenzhe ci hézuð de féichang yükuài, wa хібпа ата nin hé піп 


的 同事 一 起 吃 晚饭 ， 庆祝 RN 的 合作 дя. 
ае tëngshi yiqi chi wënfàn, qingzhü мӧгпеп de пёгио chénggong. 


谢谢 。 我 们 也 很 高 兴 和 您 合作 。 


Хехе. Мӧгпеп yë hén ааохпа hő піп пёгиб. 


AR wE 7 ж КЕ АЯ Я 
Mingtiah wanshong ат сїйп wó zài ш. каоуа дап 


Пр + &, Я =? 
глёпкби аёпа піп, hào та? 


K 好 了 ,我们 都 很 喜欢 Н.Я 我 们 明天 


Tài hào le, wëmen d5uhénxihuan Каоуа. № women mingtian 
7 Ж А! 
ат дёп ап! 


(22 L) 
Yanhui shang 


你 们 的 大 衣 质量 好 ,价格 也 合理 , 下 次 我 们 要 多 
Nimen de dayTzhiliang hao, jiàgë yë ПЕЙ, ха ci womenyao duo 


进口 1000 Ф. 


jinkcu yiqian jin. 


A: ”这 种 大 衣 在 国内 销售 得 也 非常 好 。 
Zhézhong адут zi guónël xiñoshëu de yë féichang hào. 
为 了 庆祝 АП 合作 成功， 干杯 ! 


Waile qingzhü women hëzuó chénggong, gānbēi! 


в 也 为 今后 的 合作 ,干杯 ! 


Yë ме jīinhōu de пёгиб, gānbēi! 


oOo 一 


А: Сотрудничать с Вами было очень приятно.Я хочу попросить Вас и Ваших коллег вместе пообе- 
дать и отпраздновать наш общий успех. 

Б: Спасибо. Нам тоже было очень приятно с Вами сотрудничать. 

А: Завтра вечером в 7 часов я буду Вас ждать у входа в ресторан Ванфуцзин. Хорошо? 

Б: Прекрасно. Нам очень нравится пекинская утка. Значит, завтра в 7 часов. 


(Банкет) | 
Б: Качество пальто Вашей компании очень хорошее, цена тоже разумная. В следующий раз мы 
импортируем более 1000 штук. 
А: Внутри страны они тоже очень хорошо продаются. Давайте выпьем за успех нашего сотрудни- 
чества! 


Б: И за дальнейшее сотрудничество тоже, до дна! 


—— ———- = ~ ~ = ЕР, 
拟 练习 Упражнения симуляции 
用 自己 的 话 解释 以 下 词语 - 


Объясните своими словами следующие слова и выражения. 


‚яп, | 
2. AF: | 


3， 成 功 ， | 


完成 对 话 。 


Допишите диалог. 
1. А: 我 们 很 高 兴 和 您 合作 ! 

B: ! 
2. А: 这 种 椅子 销售 得 怎么 样 ? 

B: 


商务 任务 Бизнес-упражнения 


(i) 角色 扮演 Ponesan игра 


角色 Действующие лица 


Porsche 汽车 公司 销售 经 理 和 中 国 进口 商 Ë 
Директор по продаже автомобильной компании Porsche и китайский импортер 


任务 Задача 


在 庆祝 合作 成 功 的 宴会 上 , 两 个 人 谈话 。 请 用 “合作 . 进口 、 质 量 . 价格 . 销 
售 、 订 购 . 干杯 ”这 些 词 。 

Bo время банкета отмечают успех 
совместной работы. Составьте диалог, 
используя слова“ (Е, ЖЕП, ДШ, 
价格 、 销 售 、 订 购 、 干 杯 ”. 


商务 宴会 >> 


(2) 商务 体验 Бизнесс-практика 


下 个 星期 三 ， 你 的 公司 要 在 朝阳 (Chaoyang) 公园 举办 商务 宴会 ， 请 你 给 王府 井 
饭店 的 宴会 市 场 营 销 部 打 电 话 预订 。 


@ ИКИ cynepuerm | 超级 链接 Супер цепи 


正式 商务 晚宴 的 座位 安排 Организация официального бизнесс вечера 
一 家 中 国 公司 宴请 西班牙 客人 Китайская фирма приглашает гостей из Испа- 


£ f 
| 中 国 公司 总 经 理 _ 
| 西班牙 公司 采购 经 理 
| 中 国 公司 销售 经 理 
西班牙 公司 采购 部 业务 员 

| 中 国 公司 销售 部 业务 员 1 

中 国 公司 销售 部 业务 员 2 


务 小 词 库 Дополнительный 


Wengshang _bangcng 


МЕ ЛА 


Работа с Интернетом 


ЗЕМ len, урока 

) 学 会 在 网 上 购物 Научиться приобретатьзюварьюцо Интернету 

) 了 解 网 络 生 的 工作 Научиться работать с Интернетом 
728308098210 Научиться принимать участие в Интернет-совещаниях 


Слова и выражения 


2 
生词 与 短语 
Слова и 


фразы 


专 有 名 词 
TE Чы sassa. Специальные термины 


68 МЕ £$. 22 


ЕТ ЖОКЕ Ключевые предложения 


ИЕ El? 


网 络 营销 
Интрнет-маркетинг 


投放 网 络 广 告 


м. 你 先 找到 自己 要 的 书 ,然后 
| 会 看 到 一 张 信 息 单 , 写 上 你 
的 地 址 等 信息 ， 然 后 提交 ， š 

一 天 以 后 . kuka | M: 我 认为 应 该 投放 网 络 | 

订 的 书 了 。 гё. i 

А. 


2 
рата) 
+ 


听力 任务 Аудирование 
(1) 网 上 购物 Как приобрести товары по Интернету 


听 一 遍 录音 ， 然 后 填空 。 


Прослушайте запись и заполните пропуски. 
1. 当当 网 是 中 国 最 大 的 书店 。 


2. 在 当当 网 买书 一 般 都 有 一 些 


再 听 一 遍 录 音 ， 然 后 选择 正确 的 答案 。 
Прослушайте запись еще раз и выберите правильный ответ. 
如 果 你 要 在 当当 网 买 一 本 书 ， 顺 序 应 该 是 : 


SS SESI 


А 看 到 信息 单 | 
B. KER I 
C. 找到 书 { 
D. 写 上 地 址 、 电 话 等 { 
Е. 提交 信息 = | 


一 _— —— — —n 


Ө МЕЛ Работа по Интернету 


«2 听 一 遍 录音 ， 然 后 写 出 他 们 的 职业 (zhiy8 „профессия ПЕШ ЛТ IF. 
Прослушайте запись и запишите их профессиии и место работы. 


再 听 一 遍 录音 ， 然 后 用 合适 的 词语 填空 。 
Прослушайте запись еще раз и заполните пропуски. 


[# ®--Ж А Упражнения по устной речи 


$ АЧ 5 Диалог 


网 络 会 议 


销售 经 理 : 广州 的 同事， 你 们 好 ! 
хаозпби jingli: Guangzh5u de tangshi, nimen һо! 


你 们 | 


| та структура | 
Nimenting ае qingchu та? | ат. Э ы ша | 
| дополнительной степени. 
生产 经 理 ; 我 们 听 得 很 清楚 。 | Оми неон | 
сказуемого, чтобы пока | 
shëngchën Jingli: Wömen ting de hën qīngchu. | › 


l манеру действия asa | 
北京 的 ”同事 们 好! | бляется мужду глаголом W 
Вёјїпо de tóngshimen hčo! | прилагательным 
销售 经 理 : 北京 这 边 的 销售 很 好， 
хібоѕһӧи jingll: Bëijing zhé Ыап de xidoshou hën hào, 
你 们 的 生产 № ЖЕ 吗 ? 
nymen de shēngchăn néng gsnshang ma? 
生产 经 理 : 现在 是 24 小 时 生产 ， 一定 
shēngchăn jingli: Xiànzài shi ërshísi xiàoshí shëngchën, yí ding 
能 ЖЕ. 
néng gënshàng. 


销售 经 理 : 新 货 什么 时 候 能 到 北京 ? 
xidoshoujingli: Xīnhuð shënme shihou néng dão Bàëijing? 


жр бз. 这 星期 四 я, 保证 你 们 АЖ 
shengchenjingli: Zhé xingqisi dao，baozhsng nimen zhóumó 


ЛА p> 
网 上 办 公 


的 销售 。 
de xiaoshau. 


销售 经 理 : 货 到 北京 以 后 ,我 再 和 你 们 联系 。 


xiGoshou jingli: ниб айо Bëijing уїһди, wó zài hé nimen liGnxi， 


生产 ез. 好 的 ， 我们 再 ЖА. | 


shsngchanjinglf: Нао de, women 24 lianxi. 


Интернет-совещание 


"Директор по продаже товаров: Здравствуйте, коллеги из Гуанчжоу. Вам хорошо нас слышно 
Директор по производству товаров: Jla, хороню. Здравствуйте, коллеги из Пекина. 
Директор по продаже товаров: Сбыт продукции в Пекине очень хороший.Ваше производстве 
сможет догнать наши темпы? 
Директор по производству товаров: Сейчас мы работаем 24 часа в сутки. Я уверен. мы догоним 
Ваше производство. 
Директор по продаже товаров: Korna новые товары поступят в Пекин? 
Директор по производству товаров: В этот четверг. Мы можем гарантировать реализацию. 


товаров на этих выходных. 
Директор по продаже товаров: Когда товар поступит в Пекин, мы еще с Вами свяжемся, 
„Директор ло производству товаров: ‚Хорошо, до Omen связи. s 
(2] 模拟 练习 Упражнения симуляции 


选择 合适 的 词语 填空 。 
Заполните пропуски подходящими словами. 


1， 这 个 星期 五 ， 我 们 订购 的 货物 能 上 海 吗 ? 
2， 现 在 购买 的 人 太 多 了 ， 公 司 的 生产 不 上 了 。 
3， 货 到 以 后 ， 请 我 们 联系 。 


根据 课文 把 两 列 句子 搭配 起 来 。 
Согласно тексту соедините предложения с правой и левой сторон. 


| ] 1 


1. 你 能 听 清 楚 吗 ? A 一定 能 ,现在 是 24 小 时 生产 。 
2. 那 边 销售 怎么 样 ? вт =. | 
3. 新 货 什么 时 候 到 ? | С. 我 听 不 太 清楚 。 

4. 生产 跟 得 上 吗 ? \  D. 情况 很 好 。 


Е. е = — 


商务 任务 Бизнес-упражнения | 


О) 15 (2 10 1 Ролевая игра 


角色 Действующие лица С 
广州 本 田 在 广州 、 北 京 、 上 海 的 销售 经 理 


Начальник отдела сбыта автомобилей Honda в Гуанчжоу. Пекине и 


Шанхае 


H 5 Задача 


在 网 上 讨论 本 田 汽车 在 广州 、 北 京 、 上 海 的 销售 情况 和 下 半年 的 营销 计 
划 。 

Обсудить по Интернету ситуацию по продаже автомобиля Honda в Гуан- 
чжоу, Пекине и Шанхае и проекты маркетинга на следующие полгода. 


商务 体验 Бизнес-практика 


a 你 打算 开 一 家 网 上 商店 ， 但 是 经 验 不 太 多 。 你 先 去 当当 网 (http://www. dangdang 
com) 看 看 ， 然 后 安排 自己 的 网 上 商店 的 商品 和 服务 。 

Вы собираетесь открыть компьютерный магазин, но у Вас недостаточно опьта. Посетите вначале сайт 

dangdang com, затем слланируйте ассортимент товаров и обслуживание своего компьютерного магазина 


扩展 阅读 Чтение 


(1) 超级 链接 Супер цепи 


„6 БОЛЕЕ че, 
ЖО: т 


mee em rma важ 


Дополнительный словарь бизнес-терминов 


第 七 单元 “| 


Shichang yíngxido 


市 场 营销 


| 专 有 名 词 
ed ee ed Специальные термины 


市 场 营 销 >> 
Fr: EE Ключевые предложения 


Маркетинг 


加 大 了 广告 投入 | 
Я: 我 们 开设 了 很 多 专卖 店 ， 


加 大 了 广告 投入 。 
ИЖ УАШ ЛИНА 比 增加 了 

_ 例 ; 现在 是 买 车 的 好 时 候 。 例 : 2005 年 这 个 品牌 的 手表 
| 售 量 比 上 一 年 增加 了 30% 


听力 任务 Аудирование 


Q 听 一 遍 录音 ， 然 后 选择 正确 的 答案 。 


Прослушайте запись и выберите правильный ответ. 


学 习 开车 

看 汽车 广告 
他 在 买 车 前 做 的 准备 有 跟 同 事 买 车 

上 汽车 网 站 


ЕТ РЕНЧЕ) 


看 汽车 展 


再 听 一 遍 录 音 ， 然 后 选择 正确 的 答案 。 
Прослушайте запись еще раз и выберите правильный ответ. 


他 买 汽车 的 原因 有 : 


A. 喜欢 出 去 玩 

В. 太太 、 孩 子 希望 买 
C. 广告 很 好 

D. 价格 便宜 了 

E. 有 促销 活动 


网 品牌 代理 Агент торговой марки 


听 录 音 ， 选 择 正确 的 答案 。 
Прослушайте запись и выберите правильный ответ. 


代理 商 1 


销 
% 
я 


žes 


1995 2000 2001 2002 时 间 1996 2000 2001 2002 时 间 


п 图 


再 听 一 遍 录音 ， 然 后 选择 正确 的 答案 。 
Прослушайте запись еще раз и выберите правильный ответ. 


代理 商 2 


%® 
вез 


2000 2003 2005 时 间 2000 2003 2005 时 间 


Г] 回 


BEETA Упражнения по устной речи 


Диалог 


广告 调查 
ФВ Ай. & 每 天 .会 .看 ЧА 广告 ? 
yingxiaorsnyuan: Мп mellan hui кап shënme ацапаадао? 
ж: 电视 EA 广告 很 多 我 看 电视 
по: Diànshi shang de guanggao hén duó, мб кап dianshi 


Ге 会 多 一 此 8 


guanggao hui du5 ухе, 
EFA AR: Ла, б ФАПа ЧА 广告 ? 
yingxido гёпуиап: XiGnsheng піп гпёйап кап shénme оибподдо? 


Я: АХ НИ я 广告 ， 不 过 每 天 开车 


nan: Wo гпё! shijidn Кап guënggëo, bguc тёшап каспё 


ШЛ, 会 听 一 些 电台 的 ”广告 。 


de shihou, hui Ипа yixis dlantai de gudinggao. 


营销 ЛА. 小 朋友 ,你 喜欢 看 广告 吗 ? 
yingxido гёпуиап: Хіёо pengyau nl хїһиоп кап guanggao та? 


孩子 : ”特别 喜欢 。 我 在 广告 里 看见 好 吃 的 
паві: Tēbié xihuan, wó zăi gučnggão IT капјіёп hao сһт ае 


东西 就 让 妈妈 给 我 买 。 
d5ngxi Ла rang mamo оё! мё гпёї. 


营销 ЛА. Až, 广告 对 你 的 消费 有 影响 吗 ? 
yingxido rsnyuan;， Тбпахиё, guanggao dui ní de хібоѓёі уби yingxiëng та? 


大 学 生 : “没有 太 多 的 影响 我 更 喜欢 自己 
Захиёзнёпо: Мёуби tăi du5 de yingxiang мб gsng xihuan 211 


тм 产品 的 特点 。 
liñojië chënpin de tëdiàn. 


Рукция выражает дл 
ределенный отрезок времени. Hani длительное действие в on- 


іример; ЕН 


市 场 营销 >> 


根据 课文 把 这 些 人 与 他 们 的 回答 连 起 来 。 
Согласно тексту соедините этих людей и их ответы. 


mea E 
影响 不 大 


买 广告 里 好 吃 的 东西 
看 电视 广告 


完成 下 面 的 对 话 。 
Допишите диалог. 
1. А: 你 每 天 看 什么 广告 ? 

В: 

2. А; 广告 对 你 的 消费 有 什么 影响 ? 

B, 


商务 任务 Бизнес-упражнения 


(1 角色 扮演 Ponesanwrpa 


任务 Задача 


“介绍 长 天 公司 电脑 最 近 三 年 的 销售 情况 。 
| ‘по продаже компью- 


теров компании Changtian за последние 3 š 


2001 2002 2003 2004 2005 
时 间 ( 年 ) 


Ө 商务 体验 Бизнес-практика 


à 请 根据 下 面 的 特点 ,向 客人 推销 (tuTxiGo, сбывать, реализовывать) 海尔 (Haier) 
电视 机 。 


Согласно следующим характеристикам продайте клиентам телевизоры компании Haier. 
海尔 电视 机 的 特点 : Характеристики телевизоров Haier: 

Ф ”有 名 的 品牌 Известная торговая марка 

ө ”价格 便宜 Низкие цены 

图 ”正在 促销 Торговая реклама 

ө 环保 (hudnbGo) Защита окружающей среды 


扩展 阅读 Чтение 
让 级 链接 Суперцепи | 超级 链接 Супер цепи 


ч Г 2. алек аяла 
储备 在 多 长 时 间 内 购买 汽车 ?( ) (1) 轿车 


ЕЛА © 六 个 月 (2) SUV( 运 动 型 多 功能 车 ) 
@ 一 年 内 ”(4) 三 年 内 (3) MPV( 多 功能 乘 用 车 ) 
6) 三 年 后 (4) 微型 车 


市 场 营销 р> 


( ) 
р ( 品牌 
(3) яя чим 
(5) 空间 (6) 动力 性 
(7) 操控 性 (8) 油耗 
(9) 维修 保养 费用 
5. 您 是 否 准备 货款 购车 ? 
(0) ж (2) = 


(ФЕ: КАМЕ) 


商务 小 词 库 


汽车 时 ,最 看重 汽车 的 什么 0 


> 


. Автомобиль какой торговой марки Вы собира 
приобрести? 

1) импортных торговых марок 

(2) государственных торговых марок 

(3) торговых марок совместного производства 

. Во время покупки автомобиля какой аспект для Ва 

наиболее важный? 

1)цена (2)торговая марка 

(З)внешний вид (4) дизайн 

(б)просторность автомобиля (6)мощность двигателя 


(управление (8)расходование топлива 
(9)расходы на тех.ремонт 

. Собираетесь ли Вы купить автомобиль в кредит? 
да (2)нет 


рыно‹ чно. ориент ‘ированный 
shichangfsn's 


самоа аиёпії 


财务 管理 


生词 与 短语 
Слова и 
фразы 


вам 
Специальные термины 


关键 句 式 Ключевые предложения 


财务 管理 
Управление финансами 


D [Л ил 


Я: 我 们 应 该 增加 Я: 我 们 只 能 减少 日 党 
3% 的 售后 服务 管理 费 (用 ) 。 
投入 。 


听力 任务 Аудирование 


收入 .费用 和 利润 Доходы, расходы и прибыль 


听 一 遍 和 录音， 然后 填空 。 


Прослушайте запись и заполните пропуски. 


天 马公 司 的 财务 表 


641: 万 元 
销售 收入 


财务 管理 >> 


再 听 一 遍 录 音 ， 然 后 填空 。 
Прослушайте запись еще раз и заполните пропуски. 


单位 : 万 元 
| 所 得 税 1 
净利 润 
Ө 收入 和 支出 Доходы и расходы 
听 两 遍 录 音 ， 然 后 填空 。 
Прослушайте зались и заполните пропуски. 
美丽 服装 店 [ #07 
时 间 销售 收入 工资 支出 商店 租金 其 他 费用 
第 1 个 月 2000 1000 
第 2 个 月 9000 2000 
第 3 个 月 3500 2000 


预算 计划 


男 : 明年 的 预算 计划 你 看 了 吗 ? 


пап: Mingnian de уйзиап jihud пт кӧпіе та? 


看 过 了 。 我 觉得 
售后 服务 RA. 


shõuhõu ма fiyong. 


增加 的 这 国 R 做 什么 呢 ? 
Zēngjiā de zhe bl «ап zuó shénme пе? 


应 该 开通 8 0 0 免费 客户 服务 电话 ， 方便 
Yinggai каќопа оа Ипа Ипа milanfsikeho fowu dilanhua, fangbión 


客户 和 我 们 联系 。 


капа he мӧгтеп liGnxi. 


明年 ”要 招聘 新 йт, 


Mingnian yao zh5opin хтп уцапобпо, 


费用 也 得 增加 。 
удпао ye аё! zëngjia. 


Ж 我 们 只 能 减少 日 常 管理 费用 Т. 
Nà wemen zhi néng Лапзпао richang guànli fiycng le. 


我 们 得 和 财务 经 理 好 好 谈 谈 。 
Wemen аё! hé сама Jingli hëohoo tantan. 


Планирование бюджета 


поддержки с ними связи. 

М: В следующем году нужно пригласить новых работников, расходы на трудовые ресурсы 
‘тоже необходимо увеличить. 

Ж: Тогда мы только можем уменьшить повседневные расходы руководства. 

М: Мы должны обсудить это с директором финансового отдела. 


我 们 应 该 增加 3% 的 


капаибе. Мӧ juéde мӧтеп yīnggāi zēngjiā baifsnzhTsan de 


АЛ 资源 的 


rënli zTyuan ае 


Вы просмотрели бюджет на следующий год? 
Да, я думаю мы должны увеличить расходы на сервис тех.обслуживания на 3%. 
Что Вы собираетесь делать с этими деньгами? 


с слово 
| к. заесь это счетное слов 
үз есь 


per, значит «много» 


для де 


| 
| 
Неообходимо открыть 800 бесплатных телефонных центров для клиентов с целью | 


Ө 模拟 练习 Упражнения симуляции 


根据 课文 ， 把 两 列 词语 连 起 来 。 
Согласно тексту соедините слова и выражения. 


新 员工 
客户 和 我 们 联系 
日 常 管理 费用 


客户 服务 电话 


填写 下 列表 格 。 
Заполните пропуски в бланке. 


明年 预算 计划 


| ere o e r e = - с: e ss 


商务 任务 Бизнес-упражнения 


角色 扮演 Ролевая игра 


角色 Действующие лица 


售后 服务 部 和 财务 部 经 理 
Директор отдела тех.обслуживания и финансовый директор 


公司 想 给 客户 提供 更 多 的 售后 服务 , 需要 增加 费用 , 售后 服务 部 经 理 跟 财 务 
部 经 理 讨论 这 个 问题 。 

Компания собиратся предоставить покупателям более гарантированное тех. 
обслуживание. На это необходимо увеличить затраты. Директор отдела тех. 
обслуживания и финансовый директор должны обсудить этот вопрос. _ 


(2 商务 体验 Бизнес-практика 


下 图 是 一 家 服装 公司 2002~2004 年 的 财务 情况 ， 先 分 析 一 下 ,然后 为 这 家 公司 做 
出 2005 年 的 预算 计划 。 

Следующая таблица представляет финансовую ситуацию компании одежды на 2002 - 2004 
года. Вначале проанализируйте ее, затем спланируйте бюджет компании на 2005 год. 


E 


zëngzhíshui 


налог на добавочную 


zhānghù 


zTchan 


капитал 


zTchan fozhai Ыёо 


баланс 


6 ыы ШО 第 九 单元 | 


Shangye zixun 
商业 咨询 


Бизнес-консультация 


_ ВВ SMER 


学 习 目 标 lea урока 
ТЕШ ЕО ЗК Я Изучить основы бизнес-консультиций комюинни 
Э УМУВАБ ЕЯ Изучить особенвост пуправленияразных компаний 

О ВЕК ЧЕХ ВВ Научиться предоставлять консультацию предриятиям, 


商业 咨询 > 


Слова и выражения 


生词 与 短语 
Слова и фразы 


专 有 名 词 


Специальные термины 


Canon Panasor nic 


Jianëng S5ngxia Миблуа 
佳能 松下 诺基亚 
Canon Panasonic Nokia 


ЕЗИ Ключевые предложения 


чер № 
提供 咨询 


Предоставление консультаций 


r : 例 : 它们 都 有 自己 不 同 的 经 营 
|. 我 们 有 信心 给 我 们 的 客 或 销售 优势 
_ 户 带 来 利润 。 


听力 任务 Аудирование 


(1) 管理 咨询 公司 ”CoBeulaHwe руководителей компании 


听 一 遍 录 音 ， 然 后 选 出 正确 的 答案 
Прослушайте запись еще раз и выберите правильный ответ. 


可 以 向 客户 提供 解决 方案 
地 址 在 上 海 
有 12 位 咨询 师 


有 自己 的 网 站 
每 月 举办 免费 培训 


шш ии 


商业 咨询 >> 


再 听 一 遍 录 音 ， 然 后 填空 。 
Прослушайте запись еще раз и заполните пропуски. 


1, ЖИП ЕЕ sas. 


2. 我 们 的 主要 客户 在 北京 和 中 国 的 II 


3. 我 们 有 信心 给 我 们 的 客户 带 来 > 、、 和 下, 


跨国 公司 的 经 营 特点 ”0co6ehHhocTwM управления мульти- 
(2] национальной компанией 


听 一 遍 录 音 ， 把 国家 或 地 区 与 他 们 的 经 营 特点 连 起 来 。 


Прослушайте запись и соедините флаги стран с характеристиками их управления. 


建立 很 多 研发 中 心 生产 本 土 化 做 得 很 好 中 国人 担任 高 级 职位 


再 听 一 遍 录音 ， 然 后 填空 。 

Прослушайте запись еще раз и заполните пропуски. 

1. 不 同 的 跨国 公司 的 中 国 E ee 有 不 同 的 经 营 特点 。 
2. Вав. 


3. 1997 £ ВМ 中 国 公司 的 rr 多 名 经 理 中 ,就 有 
多 个 中 国人 。 
юш 3 


ЖЕРЕ м 


BEA: Упражнения по устной речи 


景 对 话 Диалог 


商业 咨询 
企业 家 : ФП 已 经 做 了 ЖУ AE, NE 希望 能 


атубла: Мӧгпеп yljing zudle bushao diaocha xianzai xTwang néng 
进入 北京 ТЯ. 
jinr Вёјтпо shichang， 
顾问 : 找 一 家 北京 的 公司 做 合作 伙伴 会 
güwën: zhaoyi ла BëljIng de göngsī zu6 hëzuó Һибрап hui 
容易 一 些 。 
r6ngyi уїхїё. 
企业 家 : 我们 可 以 提供 合资 企业 的 资金 、 技 术 和 管理 。 
атуёла: Мӧгпеп keyT tig5ng heézi аїуё de zījīn, jìshù he диапй. 
顾问 : Яж 找 可 以 提供 ”厂房 、 员工 和 销售 
guwén: Ма]а zhao keyi tigong chëngfang. yuangong he xidoshou 
渠道 的 合作 企业 。 
qudao de пёгиб аїуё. 
企业 家 : 你 对 当地 的 企业 一 定 很 了 解 , 你 能 给 
аїуё)д: NT dui qangdi de аїуё yíding hen 190]6, ní néng дё! 
我 推荐 JU 家 吗 ? 
wa ап Л ја ma? 
顾问 : 我 向 你 推荐 6 家 企业 ， 他 们 都 有 自己 
güwën: We xiang ni tuījiān їй ја аїуё, tdmen аби уби zjji 
不 同 的 经 营 或 销售 优势 。 


bütóng de Jingying һи xiGoshou yëóushi. 


商业 咨询 >> 


企业 家 : RA 先 和 最 有 销售 优势 的 几 家 企业 谈 谈 。 


qïyğjiā: Мӧ xlëng xidn hë zui уби xiGoshouy5ushi de Л ла аїуё tántan 


顾问 : Я 我 马上 联系 ,安排 你 和 他 们 见面 。 


güwën: Ма wa mashang IIGnxi， 5npail пт he tdmen лапптап. 


Предприниматель: Мы уже проделали немало исследований и надеемся выйти на рынок Пекина. 
Консультант: Это будет сделать проще, если найти пекинскую компанию для сотрудничества. 
Предприниматель: Для совместного предприятия мы можем предоставить инвестиции, технологии и руко- 

водство. 
Консультант: Тогда Вам нужно найти предприятие для сотрудничества, которое сможет предоста- 
вить заводы, рабочий персонал и торговые каналы, 
Предприниматель: Вам, наверняка, известны местные предприятия, Вы можете порекомендовать нам 
несколько. 
Консультант: Я могу порекомендовать Вам 6 предприятий, у которых свое собственное руководст- 
во и торговые преимущества. 
Предприниматель: Вначале я бы хотел связаться с предприятиями, у которых наибольшие торговые 
преимущества. 
Консультант: Я сейчас же свяжусь с ними и устрою Вам встречу. 


— нее ~ 


— — -一 一 — 一 -一 — = 


Ө 模拟 练习 Упражнения симул 


根据 课文 把 两 列 词语 搭配 起 来 。 


Согласно тексту соедините соответствующие слова и выражения. 


北京 市 场 


第 九 单元 


选择 合适 的 词语 填空 。 


Выберите соответствующие слова и заполните пропуски. 
ай = 


1. 我 想 买 一 台电 脑 ， 您 能 向 我 一 几 个 品牌 吗 ? 

2. 只 有 扩大 了 商品 的 ,公司 的 销售 量 才 能 增长 。 
3. 方正 科技 公司 在 技术 方面 有 着 很 大 的 
4. 为 了 完成 这 项 工程 ， 天 马公 司 找 了 很 多 家 

5. 这 家 公司 给 顾客 了 非常 好 的 商品 和 售后 服务 。 


商务 任务 Бизнес-упражнения 


角色 扮演 Ponesan игра 
角色 Действующие лица 
天 马公 司 的 经 理 和 一 家 企业 管理 咨询 公司 的 咨询 师 


Директор компании Tianma и консультант компании 
по управлению предприятия 


ë “HS dane н ксы = 


天 马公 司 现在 希望 进入 上 海 市 场 , 经 理 向 咨询 师 咨询 。 
Компания надеется выйти на рынок Шанхая. Директор. 


商业 咨询 >>> ү $ 


(2) 商务 体验 Бизнес-практика 


北京 天 天 食品 有 限 公司 


1995 年 在 北京 成 立 (chéngli, coanarb)， 以 儿童 食品 为 主 。 

1998 年 以 前 只 有 负责 销售 的 业务 部 ， 没 有 营销 部 。 

2000 年 以 后 市 场 上 出 现 很 多 竞争 产品 , 这些 企业 都 有 自己 的 营销 网 络 。 
2003 年 开始 销售 额 每 年 下 降 。 

2005 年 产量 增加 ， 销 售 人 员 增 加 ， 销 售 额 没有 增加 。 


š 分 析 一 下 北京 天 天 食品 有 限 公司 的 情况 ， 并 给 这 家 公司 提出 建议 


Проанализируйте ситуацию пекинской компании с ограниченной ответственностью «Еже- 


дневное питание» и дайте ей свои советы. 


扩展 阅读 Чтение 


@ 让 级 链接 Супер цепи 


麦肯锡 大 中 华 


麦肯锡 大 中 华 分 公司 包括 北京 、 香 港 、 上 海 和 台北 四 个 分 公司 。 

”8 近 几 年 来 ,麦肯锡 大 中 华 分 公司 成 功 地 在 大 中 华 地 区 开展 了 一 系列 
目 ,为 国有 企业 、 快 速 增长 的 高 科技 企业 、 领 先 的 本 地 金融 机 构 以 
及 大 中 华 区 的 跨国 公司 等 各 类 客户 提供 了 广泛 的 战略 、 组 织 和 运营 方 
面 的 咨询 服务 。 

麦肯锡 大 中 华 分 公司 正 日 益 成 为 麦肯锡 最 富 活力 的 分 公司 之 一 。 


(资料 来 源 : http://www.mckinsey .com.cn) 


Компания Большой Китай при McKinsey 


Компания Большой Китай при McKinsey включает 4 филиала в Пекине, Гонконге, Шанхае 
Тайпее. 
_ За последние годы она успешно расширила серию своих объектов через государственные 
n  быстроразвивающиеся научно-технические предприятия, лидирующие местные 
‚финансовые организации, а так же мультинациональные компании. 
Компания Большой Китай при McKinsey постепенно стала самым успешным филиалом 
корпорации McKinsey. 


АША A ельн варь бизнес-терминов 


gowan wglyuanhui 
顾问 委员 会 ` 
shangyë Jihuàshü 
商业 计划 书 
бизнес-план 
shùjù kù 
数据 库 


банк данных 


Zhanlue gučğnlľ 


战略 管理 


Стратегия управления 


站 得 高 看 得 远 


学 习 目标 Lenp урока 

〇 了 解 公司 战略 的 制订 过 程 Изучить процесс стратегического планирования компании 
О 了 解 公司 如 何 建立 品牌 “Haywnreca создавать торговую марку компании 

O 了 解 公司 改变 战略 的 原因 Изучить причины изменения стратегии компании 


生词 与 短语 
Слова и фразы 


专 有 名 词 


Специальные термин 


Нёѓёг Niüyuë 


海尔 纽约 
Haier Нью-Йорк 
. 
Haier 


战略 管理 >> 


关键 句 式 Ключевые предложения 


改变 公司 战略 


Изменить стратегию компании 


Я: 我 们 用 最 快 的 速度 满 例 : 这 几 年 阿迪 达 斯 的 运 


足 消费 者 的 需求 。 动 鞋 越 来 越 受 欢迎 。 
э D ЕЕГ 
Я: 我 们 要 求 自己 一 定 要 Я: 阿迪 达 斯 好 像 已 经 改 
能 做 出 本 土 化 的 品牌 。 变 了 广告 战略 。 


听力 任务 Аудирование 


(i) 制订 公司 战略 Планирование стратегии компании 


听 一 遍 录音 ， 然 后 填空 。 


Прослушайте запись и заполните пропуски. 
高 下 做 过 的 工作 是 : 


一 公司 一 高 级 


再 听 一 遍 录 音 ， 然 后 填空 。 
Прослушайте запись еще раз и заполните пропуски. 


公司 战略 的 制订 过 程 


(2) 建立 品牌 Создание торговой марки 


听 一 遍 录音 ， 然 后 选 出 正确 的 答案 。 
Прослушайте запись и выберите правильный ответ. 


海尔 怎么 在 欧美 市 场 建立 海尔 品牌 ? 


再 听 一 遍 了 录音 ， 然 后 使 用 下 列 词语 介绍 一 下 海尔 公司 。 
Прослушайте запись еще раз и, используя следующие слова, опишите компанию Haier. 


战略 管理 >> 


口语 任务 Упражнения по устной речи 


+ АЧ № Диалог 


广告 战略 


记者 : 这 几 年 阿迪 达 斯 运动 鞋 越 来 越 受 欢迎 T, 
jizhé: zhē ЈТ пап Adidési yondangxis уиёіёіуиё sh5u huanying le. 
专家 : 因为 这 家 公司 产品 的 设计 ажа на Т, 
zhuānjiā: Yinwéizheéjid gongsi chënpin de sheji yuelalyue shfshang le. 
记者 : ЯНА "E? 

jizhe: Wéishénme пе? 

专家 : ”因为 设计 是 品牌 运动 鞋 的 重要 部 分 ， 
zhuanjiG: Yinweéi sheji shi pfnpaiyundangxis de zhongyao büfen, 


一 Ж 不 漂亮 的 运动 鞋 ARRA А ЖН, 
yi shuang bü piaoliang de yündóngxië jintian shi méirén măi de. 


记者 : 公司 怎么 ТМ 各 国 消费 者 的 需求 呢 ? 
jizhë: Gōngsī zěnme lidojié gëguó xidof8izhé de xüqiü пе? 
+: ”阿迪达斯 是 个 多 元 文化 的 企业 , 德国 总 部 
zhuanja: AdídësT shi gë du5yuan мёпһиё de аїуё, déguő zëngbü 
就 有 来 自 40 个 国家 的 员工 ， 在 东京 和 
jù уби 1621 sishi gë gu6iG de yuang5ng, zài D6ngjing hé 
纽约 还 有 设计 室 。 
Niüyuë вауби shejishi, 
记者 :阿迪达斯 И 已 经 改变 了 广告 战略 。 
jizhë: Adidasi haoxiang yijing gaibian le аибпааао zhàënlüë. 


专家 : 


гһиапјіа: 


公司 现在 只 选择 世界 知名 Ш 运动 员 


Gongsi xiànzài zhi xuënzë shijië zhiming de yundengyuan 
为 他 们 的 品牌 做 广告 。 


wei tamen de pinp 可 zu guanggao. 


Журналист: В последние годы спортивная фирма Adidas пользуется все большей и большей популярностью. 

‘Специалист: Это происходит, потому что дизайн продукции становится все более и более модным. 

Журналист: Почему? 

Специалист: Потому что дизайн обуви является важнейшей частью торговой марки. Сейчас не найдется 
человека, который бы купил некрасивую обувь. 

Журналист: Откуда компания знает требования потребителей из разных стран? I 

Специалист: Adidas 一 это компания с разнообразной культурой. В Германии, главном центре управления | 
компании, персонал состоит из представителей 40 стран. У них также есть дизайн-судии в 
Токио и Нью-Йорке. | 

Журналист: Adidas, кажется, уже изменил рекламную стратегию. 

Специалист: Фирма уже выбрала самого известного в мире спортсмена для рекламы их торгговой марки. 


Pr — sa 


er 


— i ax 


—. - 


拟 练习 Упражнения симуляции 


根据 课文 写 出 阿迪 达 斯 公司 的 特点 。 
Согласно тексту впишите особенности компании Adidas. 


。 产品 设计 
是 人 的 企业 
。 只 选择 为 他 们 的 品牌 做 广告 


战略 管理 >> 


把 两 列 词语 连 起 来 ， 并 用 它们 填空 。 
Соедините слова и, используя их, заполните пропуски. 


| 
制订 挑战 | 
应 对 需求 { 
满足 战略 | 


————.——- ——— 


1， 方 正 科技 公司 开发 新 产品 ~ 消费 者 的 
2 每 家 在 业者 РО. 
3.， 这 家 服装 公司 做 好 了 竞争 对 手 _ ЩЖ, 


商务 任务 Бизнес-упражнения 


(1] 角色 扮演 Ponesa игра 


角色 Действующие лица 
方正 科技 的 营销 部 经 理 和 高 级 咨询 师 


方正 科技 为 大 学 生 设计 了 一 种 电脑 。 关 于 电脑 的 销售 战略 ,营销 部 经 理 咨询 了 


Менеджер по маркетинку компаниии Founder и старший 
консультант 


任务 Задача 


一 位 高 级 咨询 师 。 

Компания спроектировала компьютеры для студентов высших учебных заведений. 
Менеджер по маркетингу берет справку у старшего консультанта о стратегии 
реализации компьютеров. 


商务 体验 Бизнесс-практика 


< 华美 公司 是 一 家 生产 服装 的 企业 , 下 面 是 这 家 公司 的 情况 , 请 帮 华 美 公司 制订 发 展 

Й =. 
Компания Huamei — одна из компаний по производству одежды. Ниже приведены положе- 
ния этой компании. Помогите спланировать стратегию развития компании Huamei. 


扩展 阅读 Чтение 


8 级 链接 Супер цепи 


2005 +9 月， 马云 和 他 创办 的 阿里 巴巴 收购 了 雅虎 中 国 的 全 部 业务 
时 成 为 新 闻 媒 介 关 注 的 焦点 。 


马云 是 最 早 在 中 国 开展 电子 商务 并 坚守 在 互联 网 领域 的 企业 家 之 一 
创办 的 阿里 巴巴 网 站 在 短 时 间 内 成 为 全 球 最 大 的 网 上 贸易 市 场 和 商 
流 社区 之 一 。2004 年 中 国 进出 口 总 额 1 万 亿美 元 ， 其 中 有 1000 万 
元 通过 阿里 巴巴 实现 ; 目前 ， 中 国 1300 万 家 企业 中 ， 大 概 700 万 家 是 
里 巴巴 的 客户 。 阿 里 巴巴 被 《福布斯 》 杂 志 评 为 亚洲 最 佳 B2B 网 站 之 一 。 


ПЕТЯ: 马云 认为 ,将 阿里 巴巴 打造 成 全 球 最 大 的 
= Ао “йз И де РТ. и | 


， 与 雅虎 合作 的 理想 是 加 速 这 一 目标 的 实现 。 
(RE Ak: www.cnfol.com) с 


_ В сентябре 2005 года Maion и созданная им компания Alibaba закупила все предприятия китай- 
i фирмы Yahoo и в тоже время стала фокусным центром средств массовой иннформации. 
Maion — один из первых начал в Китае электронный бизнес.и его компания — одно из предприя- 
тий, которое до сих пор работает в этой области. Его Alibaba за короткий промежуток времени стала 
одной из самых больших организаций в мире в области импорта и экспорта товаров по Интернету. В 
2004 году в Китае общее количество экспорта и импорта достигло одного биллиона долларов США, 
из которых 10 миллионов долларов США были произведены компанией Alibaba. Alibaba была выб- 
рана журналом Forbus как один из лучших В2В веб-сайтов в Азии. 
Отвечая, почему была приобретена компания Yahoo, Маюн сказал. что его цель — сделать 
Alibaba одним из самых больших Интернет-предприятий в мире и стать самой большой ценнностью 
для покупателей и рабочего персонала. Это их цель на будущее, и чтобы осуществить се, они и 


сотрудничают с Yahoo. 


ШИ лнительный словарь бизнес-терминов 


langduan 
o ý 
монополия 
tëxü Jingyíng 
特许 经 营 
право распоряжаться 
tóuzirën 
投资 人 


Оїуё Wenhua 


企业 文化 


企业 文化 >> 


Слова и выражения 


生词 与 短语 


3 
1 2 
Слова и № | 
фразы 
10 
_ 6 
11 $ 

ч ~ Cm 

等 | 

9 


15 


16 
EO ЧЕЧНИ pse 专 有 名 词 
Специальные термины 
k ‚ 
Xingbake 
星巴克 
Starbucks 


ЕЗГЕ Ключевые предложения 


例 : 有 的 企业 送 优秀 的 员 _ 
工 去 国外 参加 培训 或 
旅游 ， 作 为 员工 的 福 
利 。 


听力 任务 Аудирование 


(1) 什么 是 企业 文化 ? Что такое культура предприятия? 


听 一 遍 录 音 ， 然 后 填空 。 


Прослушайте запись и заполните пропуски. 


А с 

2. ИЕР ЗЕКАЕРТН И АТ ҖИ КЕШ, 9 АТН 
ЖЕ НҢ =: ЖУУ НЕЕ. 

З. ВЕРЮ ООП урса АЕ Зо ОО, 


( ) 再 听 一 遍 录 音 ， 然 后 选择 正确 的 答案 。 
Прослушайте запись еще раз и выберите правильный ответ. 


企业 提供 的 交流 机 会 : 
ИТЕН: umamae mamara r: u 2; 


喜欢 星巴克 A люблю Starbucks 


Q 听 一 遍 录 音 ， 然 后 选择 正确 的 答案 。 
Прослушайте запись и выберите правильный ответ. 


男 的 喜欢 去 星巴克 的 原因 有 : 


єў 再 听 一 遍 录音 ， 使 用 下 列 词语 介绍 一 下 星巴克 的 公司 文化 。 
Прослушайте запись еще раз и, используя следующие слова и выражения, расскажите о 
культуре предприятия Starbucks. 


口语 任务 Упражнения по устной речи 


实景 对 话 Диалог 


$: НИ т 42% ди 4 

| 
сразу ‚, они CBN зываст ш Tb 

Я. ТЕ я. аж ЖЕ. = | 


„ствие следует 
васт, что второе действие следу | 


пап: Féichang һӧо. Мӧ hen menyi, 


+: R 以 前 比 有 什么 变化 ? 
пб: Gan yiqian БТ уби shënme bianhua? 
Я: 收入 比 以 前 低 了 一 些 ， 但 是 福利 很 好 ， 


пап: $һбий ЫТ yigién di le уїхё, danshi #011 henhao， 


培训 的 机 会 比 以 前 多 了 。 
pëixün de jihui bi уїаібп du5 le. 


Ж: 1% АХ 和 环境 %? 
пб: Сопагиб nëiróng hé huanjing пе? 


Я: 我 负责 的 工作 更 多 一 些 ， 工 作 环境 的 
пап: Wë fizé de gongzu5 geéng сиб yixlé, göngzuð huanjing de 
RARE в 3. 
qifSn yë geng qingsong yixié. 
+, 我 现在 的 工作 很 没意思, Ш 上班 Bre, 
пб: М xianzaide góngzuó hën mai уїѕ, уї shħāngbān jù kaihui 
部 门 ” 之 间 的 合作 也 不 好 , 一 些 йт 已 经 
bumén zhījiān ае hëzuó yë bü Пао, yixis yuangong yijing 
离开 公司 了 。 
líkāi g5ngsT le. 


сразу же за первым. 


Я. RKA 的 企业 , 文化 也 不 同 ， 如 果 你 不 能 接受 现在 
пап: Butang de аїуё, wsnhua yë bütóng, rüguë nT bünëng jiashou xianzal 
企业 的 文化 ， 可 以 考虑 换 一 个 工作 。 
аїуё de wsnhua，keyi kaola huan yí gë gongzuo, 


х 已 经 有 和 猎头 公司 和 我 联系 了 。 
пб: Yijng уби listcu g5ngsT hé ws lianxi le. 


KA, 工作 环境 也 特别 ЖЕ, 
пап; Chile shõurù, göngzuð huanjing yë +téblé zhongyao, 


一 定 要 ЖА 好 。 
yiding убо kaolo hao, 


бляется с”: 


го. Часто употре 


Различные культуры предприятий 


Как Ваша новая работа? 

Очень хорошо, Я доволен. 

Чем отличается от прошлой работы? 

Зарплата немного ниже, но здесь хорошие перспективы, больше возможностей обуча- 


ХЕХ ЕХЕЯ 


кинули компанию. 

Разные предприятия - разные культуры. Если не можешь принять культуру предприятия, 
то стоит подумать о смене работы. 

Со мной уже связалась Охотничья компания. 

обдумать этот вопрос. 


= 


5х 


(2) 模拟 练习 Упражнения симуляции 


根据 课文 填空 。 
Согласно тексту заполните пропуски. 


# 


新 工作 的 变化 B ; 


完成 下 列 对 话 。 
Допишите диалог. 


(一 erener 就 ) 
1. А: 你 为 什么 离开 以 前 的 公司 呢 ? 
BEE 


(除了 …… 也 ) 
2. А: 找 工作 要 考虑 些 什么 呢 ? 
BE 


企业 文化 >>. 


商务 任务 Бизнесс-упражнения) 


(i) 角色 扮演 Ролевая игра 


角色 Действующие лица 


当当 网 的 赵 文 和 平安 保险 公司 的 李 平 
Джао Вен из dangdang.com и Ли Пхин из стра- 
ховой компании Pingan 


Ҥ Задача 
根据 下 面 的 情况 谈 谈 各 自 公司 的 企业 文化 。 


Согласно следующим пложениям обсудите культуру предприятия ка 
ж-дой компании, 


赵 文 的 公司 李 平 的 公司 


х 组 织 各 种 活动 ， 员 工交 流 机 会 多 ж ВИЛ, НАТЕ 


ж 每 年 组 织 旅游 外 参加 培训 

ж “经常 参加 社会 公益 活动 ж 提供 医疗 保险 

ж 部门 之 间 合 作 很 好 ж 非常 注意 对 社会 的 责任 
太 工作 环境 很 好 


商务 体验 Бизнес-практика 


下 面 是 一 家 公司 几 个 员工 的 工作 情况 ,分 析 一 下 众 司 的 企业 文化 并 向 总 经 理 提出 你 
的 建议 。 

Ниже представлена ситуация работы одной компании. Проанализируйте культуру предп- 
риятия и дайте свои советы руководству компании. 


公司 的 接待 员 il5daiyuan, регистратор) 


工作 内 容 ， 每 天 接待 客人 ， 接 电话 。 
工作 安排 ， 上 午 8:00 一 一 下 午 5:00 (周一 到 周 五 ) 

中 午 只 有 半 个 小 时 的 休息 时 间 ， 只 能 很 快 地 吃饭 。 
个 人 感觉 ， 不 太 喜 欢 目前 的 工作 。 因 为 很 忙 很 累 ， 工 资 也 很 低 。 


财务 部 员工 


工作 内 容 ， 负 责 公司 资金 管理 ， 做 出 每 项 生产 的 预算 等 。 

工作 安排 ， 上 午 9:00 一 一 下 午 6:00( 周 一 到 周 五 ) 
因为 工作 太 忙 ， 经 常 工作 到 很 晚 。 

个 人 感觉 ， 很 喜欢 目前 的 工作 ,同事 们 也 合作 得 很 好 ,工资 还 可 以 。 但 是 , 办 公 
室 太 小 了 ， 并 想得到 更 快 的 提升 tfsnsng, повышение), 


市 场 部 的 员工 
O TRAR: 负责 市 场 的 开发 ， 并 设计 广告 .宣传 (xuónchuën, агитировать) = 
品 等 。 
工作 安排 ， 上 午 9:00 一 一 下 午 6:00 
анна авжеж. 
个 人 感觉 。 工作 很 有 意思 , 但 是 经 理 对 员工 不 太 友好 (yY5uhgo дружеский). 不 
喜欢 周 未 工作 ， 认 为 出 差 时 应 增加 补助 biizhi субсидия). 


企业 文化 >>> 


扩展 阅读 Чтение 
(1 超级 链接 Супер yenn 


中 国平 安 


中 国平 安保 险 (集团 ) 股 份 有 限 公 司 (以 下 简称 “中 国平 安 ") 成 立 于 
1988 年 ， 总 部 位 于 深圳 。 

中 国平 安 的 企业 使 命 是 : 对 客户 负责 ， 服 务 至 上 ， 诚 信保 障 ; 对 员 
工 负 责 ， 生涯 规划 ， 安 家 乐 业 ; 对 股东 负责 , 资产 增值 , 稳定 回报 ; 对 
社会 负责 ， 回 馈 社会 ， 建 设 国家 。 

” 到 2004 年， 中 国平 安 共 援 建 了 35 所 希望 小 学 ; 捐赠 价值 1000 万 
元 的 捐血 车 ; 捐赠 超过 亿 元 的 保险 数额 。 同 时 ， 中 国平 安 还 在 环境 保 
_ 护 、 灾 难 救助 、 兹 善 捐赠 等 方面 奉献 爱心 。 

中 国平 安 有 幸 服务 于 社会 ， 也 有 幸 获得 社会 的 认可 。2001 年 、2002 
年 、2003 年 ,公司 连续 三 年 在 “中 国 最 受 尊敬 企业 ”评选 中 榜 上 有 名 。 


(资料 来 源 :http://www.rone.net/maindoc/guangao/pal8/pa.htnm) 


Страховая компания Китая PingAn 


Страховая компания Китая с ограниченной ответственностью PingAn была основана в 1988 
году в Шеньчжене. 


Миссия компании Pingan — ответственнось перед клиентами: наивысший сервис, гарантия чест- 
ности; ответственность перед рабочим персоналом: планирование карьерного роста, безопасная и бла- 
гополучная рабочая обстановка; ответственность перед аукционерами; увеличение капитала, стаби- 
льные выплаты; ответственность перед. обществом; выплаты обществу, ‘строительство государства. 

До 2004 года компания PingAn построила 35 начальных школ “Надежда” , подарила машину 
донорской крови стоимостью 10 миллионов юаней, пожертвовала страховки общим количеством 10 
миллионов. В то же время компания PingAn заботится о защите окружающей среды, осуществляет 
помощь при катастрофах, делает благотворительные пожертвования. 

Компания PingAn завоевала уважение общества и получила общественное признание. В 2001, 
2002, 2003 годах компания непрерывно побеждала в соревновании «Самое уважаемое предприятие 
Китая». 


le i a тнт | 


Shéhui gongxian 


ES 页 献 


天 下 兴亡 ПКА 


Слова и выражения 


生词 与 短语 
Слова и 


фразы 


专 有 名 词 
人 Специальные термины 


Nëimnënggü 
Qinghua Daxue 内 蒙古 
清 + 大 学 Внутренняя 
Университет Цинхуа Монголия 


| | 


社会 贡献 >>> 


关键 句 式 Ключевые предложения 


听力 任务 Аудирование 


SMHI Посещение вечера благотворительного аукциона 


听 两 遍 录 音 ， 然 后 填空 。 


Прослушайте запись и заполните пропуски. 


жанама 


), ЖЕЖ( 


h T$ ( 
)、 电 影 明星 
帮助 中 国 ( ) 的 孩子 完成 中 学 学 习 


举办 公益 活动 Проведение мероприятий , посвященных теме 
Ө) общественного блага 


听 一 遍 录 音 ， 选 择 正 确 答 案 。 
Прослушайте запись и выберите правильный ответ. 


清华 大 学 EMBA 学 员 去 内 蒙古 的 目的 是 : 


O 了 解 当地 经 济 发 展 和 投资 环境 
© 培训 中 学 老师 

@ 举办 参观 活动 

@ 增强 社会 责任 感 


再 听 一 遍 录 音 ， 然 后 填空 。 
Прослушайте запись еще раз и заполните пропуски. 


1 清华 大 学 的 EMBA 学 员 在 当地 举办 了 多 种 


2， 他 们 的 时 间 就 了 48 万 元 。 


口语 任务 Упражнения по устной речи 


实景 对 话 Диалог 


ж 10 5 ç 


Я: 下 个 月 公司 举办 今年 的 й& 拍卖 晚会 ， 
пап: Xið ge yue gongsi juban jinnian de cishan paimai wanhui， 
你 准备 得 怎么 样 了 ? 
ni zhünbëi de 26птеу@па le? 
+: 中国 + фа ”绘画 还 有 工艺 品 都 
пб: Zhöngguő shüfà 、zh5nggu6 huihua hái уби gongyipin аби 


社会 贡献 >> 


# = т. 
zhünbëi hao le. 


Я: RA 它们 一定 非常 精美 。 
пап: Wë xing tamen yiding їёісһӧпо jingmel， 


+, 拍卖 的 收入 可 以 帮助 100 个 ”小学生 
пб; Paimaide shōurù кбут bangzho zuishao yibai gë xidoxuéshéng 
完成 6 年 的 学 习 。 


wanchéng liù пп de хиёх!. 


Я: 北京 饭店 的 宴会 厅 联系 好 了 吗 ? 
nën: Вёјтпа Fandian de yanhui Ипа lianxi hào le та? 


х 联系 好 T, AN 还 请 到 了 知名 拍卖 师 


пб: Lanxi hàole, wàëmen hái ging або le zhiming paimalshT 


Я ”先生 为 我 们 主持 拍卖 。 


Fang xiansheng wèl мӧгпеп zhuchi paimai. 
Я. 所 有 的 公司 客户 都 要 发 ШЕ, 还 要 
пап: $ибуби ае göngsī këhü аби удо fd ydoqingxin, па! удо 
іт 电话 确认 。 
da dianhua quërën. 
+: 大 家 都 对 这 个 慈善 拍卖 活动 很 Ж 兴趣 ， 
пб: раја аби dui zhe ge cishan paimal hu6dang hen дёп xingqooü, 
80% 的 客户 确认 他 们 会 参加 晚会 。 
beifénzhibashi de keho аиёгёп tamen hui сапла wànhui. 


р. это выражени означает «по 
最 少 ажение z 
крайней мере», noc ле него обычно ста 
pi 


вится числительное 


Как Вы подготовились к вечеру благотворительного аукциона, который 
компания проводит в слудующем месяце? 

Работы по китайской каллиграфии, картины и художественные изделия 
уже подготовлены. 

Я уверен, они прекрасны. 

Доход от аукциона поможет по крайней мере 100 студентам закончить HX 
шестилетнее обучение. 

Вы уже связались с банкетным залом гостиницы “Пекин”? 

Да. Мы также пригласили известного аукциониста господина Фана для 
проведения аукциона. 

Нужно послать приглашения всем клиентам и для уверенности перезво- 


НИТЬ HM. 
Все заинтересованы этим мероприятим благотворительного аукциона. 80%. 
клиентов уже уверили нас в своем участии. 


Е — ny 


根据 课文 ， 选 择 正 确 的 词语 填空 。 
Согласно тексту выберите соответствующие слова и заполните пропуски. 


拍卖 师 £ 


社会 贡献 >>> 


完成 对 话 。 
Допишите диалог. 


E а 


1. А: 你 们 公司 为 什么 要 举办 拍卖 晚会 ? 
B: 
2. A: 谁 主持 你 们 公司 的 拍卖 会 ? 
В: 


商务 任务 Бизнес-упражне 


(1 角色 扮演 Ponesanwrpa 


角色 Действующие лица 
公司 公关 部 经 理 和 公司 客户 


Директор отдела общественных отношений 
и клиент компании 


Ҥ Задача 


为 了 帮助 中 国 西部 地 区 的 孩子 完成 学 习 ,平安 公司 要 举办 慈善 拍卖 晚会 , 公关 
部 经 理 打 电话 邀请 公司 客户 参加 。 

Чтобы помочь детям, проживающим на севере Китая, закончить обучение, ком- 
пания PingAn проводит вечер благотворительного аукциона. Директор отдела 
общественных отношений приглашает клиентов принять участие в этом мероп- 


риятии. 


(2) 商务 体验 Бизнес-практика 


|| 在 公司 里 举办 一 次 慈善 捐款 (H) Оцапкийп, пожертвования) %6 01, 并 把 钱 ( 物 ) 
寄 给 中 国 的 希望 工程 。 
Компания проводит вечер благотворительности, пожертвования отправляются в Китай- 
ский Центр “Надежда”. 


扩展 阅读 Чтение 


(1 ЖОЕ: D IS Супер цепи 


慈善 晚会 邀请 信 


] 真 诚 邀 请 您 参加 我 公司 2006 年 慈善 拍卖 晚会 。 | 
资助 贫困 地 区 的 中 小 学 学 生 教育 和 教师 培训 ,我 公司 定 于 7 月 
„7 点 至 10 点 ， 在 北京 饭店 一 层 宴会 厅 举 行 2006 年 慈善 拍卖 晚 
卖 所 得 收入 将 全 部 捐 给 希望 工程 。 届 时 将 有 600 名 贵宾 出 席 晚 会 。 
p 果 您 要 了 解 更 多 的 情况 ， 请 随时 与 我 们 联系 。 我 们 希望 在 7 月 15 
得 知 您 能 否 出 席 的 确切 消息 。 

此 至 


敬礼 
公关 部 
张 明 ( 副 经 理 ) 
2006 年 6 月 30 日 


Приглашение на вечер благотворительности 


Здравствуйте, уважаемый господин Ван Тон! 

Мы от всей души приглашаем Вас принять участие в вечере благотворительного аукциона 
2005 г. 

Чтобы помочь ученикам начальных и средних школ бедных районов получить образование и 
подготовить преподователей, наша компания 30 ноябряя с 7 до 10 часов вечера в банкетном зале пе- 
рвого этажа гостиницы “Пекин” проводит вечер благотворительного аукциона. Все поступления от 
аукциона будут переданы в Китайский Центр “Надежда” . Более 600 гостей собираются принять 
участие в вечере. 

Поймите важность данной ситуации и свяжитесь с нами в любое время. Мы надеемся, до 15 
ноября Вы сообщите нам о своем решение. 

Искренне Ваш,Чжан Мин. 

Директор отдела общественных отношений Чжан Мин 


31 октября 2005 года 


务 小 词 库 Дополнительный словарь бизнес-терминов 


录音 文本 
Тексты записей 


第 一 单元 


录音 1 : 
第 一 个 人 :你 们 好 ! 我 叫 张 元 . 是 《经 济 日 报 》 的 
记者 。 

大 家 好 ! 我 是 麦当劳 的 店 长 ， 我 叫 林 
Ж. 
我 是 朱 波 ,是 方正 科技 的 工程 师 ,认识 
大 家 很 高 兴 。 

我 是 从 日 本 来 的 三 岛 明 ， 在 广州 本 田 
汽车 公司 工作 。 


第 二 个 人 : 
第 三 个 人 : 


ЖЕТА. 


录音 2 : 

欢迎 大 家 参加 今天 的 会 议 。 我 们 请 来 了 一 些 
商务 人 士 和 大 家 一 起 交流 他 们 的 工作 经 验 。 第 一 
位 发 言 人 是 平安 保险 公司 的 主管 李 平 女士 ; 第 二 
位 发 言 人 是 赵 文 先生 ， 赵 文 先生 是 中 国 最 大 的 网 
上 书店 当当 网 的 经 理 ; 第 三 位 发 言 人 是 阿迪 达 斯 
公司 的 培训 师 王 梅 女士 ， 第 四 位 发 言 人 是 高 强 先 
生 ， 高 强 先生 是 中 国 银行 的 分 析 师 。 


第 二 单元 


录音 1 : 

天 马公 司 是 一 家 新 公司 ,一 共有 20 名 员工 。 公 
司 有 4 个 部 : 一 个 是 研发 生产 部 , 一 个 是 市 场 营销 
部 , 一 个 是 财务 部 , 还 有 一 个 是 管理 服务 部 。 公司 
的 产品 是 绿色 健康 食品 。 


录音 2 ， 

天 马公 司 的 总 经 理 负责 公司 的 经 营 活动 ， 研 
发 生产 经 理 负责 新 产品 的 开发 . 生产 管理 , 市 场 营 
销 经 理 负责 市 场 开 发 和 产品 销售 ， 财 务 经 理 负责 
财务 工作 , 总 经 理 秘书 负责 管理 服务 部 ,管理 服务 
部 负责 人 力 资源 等 管理 工作 。 


第 三 单元 

录音 1 : 

国航 预订 ， 您 好 ， 这 是 国航 机 票 预订 处 。 

公司 秘书 : 我 要 预订 5 25 号 北京 到 东京 的 3 张 
机 票 。 

国航 预订 ， 没 有 问题 ， 请 问 您 是 订 往 返 票 吗 ? 

公司 秘书 ， 对 , 订 往返 票 。 回 北京 的 时 间 是 6 月 1 
号 。 

国航 预订 ， 您 订 经 济 舱 还 是 公务 舱 ? 

公司 秘书 ，1 张 公务 舱 、2 张 经 济 舱 。 

国航 预订 ， 下 午 3 点 的 飞机 可 以 吗 ? 

公司 秘书 ， 可 以 。 

录音 2 : 


王 梅 是 阿迪 达 斯 北京 公司 的 一 名 培训 师 ， 她 
经 常 为 员工 做 培训 。 上 个 星期 王 梅 组 织 了 两 天 的 
新 员工 培训 。 

第 一 天 的 上 午 ， 王 梅 帮 助 新 员工 了 解 企业 文 
化 ,下 午 和 晚上 组 织 各 种 困 队 活动 ; 第 二 天 上 午 王 
梅 带 新 员工 参观 公司 的 管理 部 门 。 TF, 王 梅 继续 
和 新 员工 交流 ， 最 后 对 这 两 天 的 培训 做 了 总 结 。 


第 四 单元 


录音 1 : 

方正 科技 大 楼 在 北京 市 的 西北 边 。 大 楼 一 共 
有 18 层 . 大 楼 有 两 部 电梯 .大 楼 的 一 层 有 全 楼 的 
指示 图 ,方正 科技 销售 公司 在 方正 科技 大 楼 的 7 层 
和 8 层 。 公 司 的 人 力 资源 部 在 7 层 706 房间 ,财务 
部 在 8 层 808 房间 。 


录音 2: 
欢迎 你 来 麦当劳 工作 .我 是 这 个 店 的 店 长 。 现 
在 我 给 你 介绍 一 下 你 的 工作 。 你 上 班 时 间 是 下 午 2 


点 半 到 晚上 11 点 。 中 间 有 半 个 小 时 的 休息 时 间 。 你 
负责 2? 层 的 清洁 工作 。 如 果 有 人 需要 帮助 , 你 有 责 
任 去 帮助 他 们 。 如 果 有 问题 可 以 随时 问 值班 经 理 。 


第 五 单元 

录音 1 : 

公关 经 理 ， 张 经 理 ， 下 星期 五 的 商务 宴会 已 经 安 
排 好 了 。 

销售 经 理 ， 好 的 ， 这 次 是 在 哪个 饭店 ? 

公关 经 理 ， 不 是 在 饭店 里 , 是 在 北海 公园 。 不过, 
食品 是 北京 饭店 准备 的 ， 服 务 员 也 是 
北京 饭店 的 。 

销售 经 理 ， 不 错 ， 这 样 更 随意 一 些 。《 经 济 日 报 》 
的 记者 请 了 吗 ? 

公关 经 理 :， 请 了 一 个 《经 济 日 报 》 的 记者 , 还 请 了 
一 个 电视 台 的 记者 。 

销售 经 理 : 太 好 了 。 

录音 2 : 


商务 宴会 常常 在 哪里 举办 ”很 多 人 的 回答 都 
是 “当然 在 饭店 里 "。 但 是 现在 人 们 也 可 以 在 公园 
或 者 画廊 举办 商务 守 会 , 这 样 可 以 更 随意 一 些 。 只 
要 你 选 好 了 地 点 ， 然 后 给 饭店 的 宴会 销售 部 打 一 
个 电话 , 他 们 就 会 帮 你 安排 好 一 切 。 比如 一 家 公司 
决定 在 北海 公园 举办 宴会 ， 饭 店 就 会 做 好 各 种 准 
备 , 饭店 的 服务 员 也 会 来 服务 , 所 有 食品 和 服务 都 
和 在 饭店 里 一 样 。 


第 六 单元 


录音 1 : 

当当 网 是 中 国 最 大 的 网 上 书店 , 在 当当 网 , 你 
可 以 买 到 自己 喜欢 的 书 、DVD 和 CD 等 等 。 在 当当 
网 买书 一 般 都 有 一 些 折扣 , 过 程 也 很 简单 。 你 先 找 
到 自己 要 的 书 或 CD ， 然 后 就 可 以 看 到 一 张 信 息 
单 , 写 上 你 的 地 址 和 电话 , 还 要 写 上 送 货 地 址 和 付 
钱 方法 , 提交 上 面 的 这 些 信息 . 一 天 以 后 , 你 就 可 
以 收 到 你 在 网 上 书店 订 的 书 了 。 如 果 你 买 的 东西 
多 ， 网 站 还 提供 免费 送 货 服务 。 


录音 2 : 

我 是 中 国 银行 的 分 析 师 。 我 每 天 的 工作 都 离 
不 开 互 联网 , 收发 电子 邮件 , 得 到 最 新 的 信息 , R 
后 分 析 这 些 信息 。 

我 是 《经 济 观察 报 》 的 记者 。 我 们 的 报纸 几 年 
前 就 有 了 电子 版 , 电子 版 的 《经 济 观察 报 》 有 报纸 
上 所 有 的 新 闻 和 信息 。 人 们 在 《经 济 观察 报 》 的 网 
站 上 可 以 看 到 最 新 的 新 闻 ， 还 可 以 很 容易 地 找到 
几 年 前 的 信息 。 

我 是 大 学 老师 , 过 去 学 生 想 昕 我 的 课 , 都 得 来 
FR. 现在 有 了 互联 网 , 我 讲课 的 内 容 都 放 到 互联 
МЕТ, 现在 我 的 学 生 更 多 了 。 


第 七 单元 


录音 1 : 

我 刚 买 了 一 辆 汽车 ， 星 期 六 我 们 全 家 开车 出 
去 玩 了 一 天 。 有 一 辆 车 真 不 错 , 星期 六 和 星期 天 全 
家 都 可 以 出 去 玩 玩 。 

买 车 以 前 , 我 看 过 很 多 的 汽车 广告 。 我 每 个 星 
期 还 去 几 个 汽车 网 站 上 比较 一 下 ， 有 汽车 展 的 时 
候 ， 我 也 会 去 看 。 

我 的 太太 和 孩子 也 都 希望 买 车 ， 他 们 说 现在 
汽车 的 价格 比 以 前 便宜 了 很 多 ， 现 在 是 买 车 的 好 
时 候 。 我 的 不 少 同事 最 近 也 都 买 了 车 , 上 个 月 有 新 
的 促销 活动 , 于 是 我 也 就 买 了 一 辆 车 , 全 家 人 都 很 
高 兴 。 


录音 2 : 
代理 商 1: 

我 是 瑞士 一 个 品牌 手表 中 国 东南 地 区 的 代理 
商 。 我 从 1996 年 开始 代理 这 个 品牌 。2000 年 的 销 
售 数量 最 多 。 从 2001 年 开始 , 我 们 的 广告 投入 虽 
然 增 加 ， 不 过 销售 数量 一 直 没 有 增加 ，2002 年 销 
售 数量 开始 下 降 。 


代理 商 2: 

我 也 是 瑞士 一 个 品牌 手表 的 中 国 代理 商 ， 我 
负责 中 国 东北 地 区 的 销售 。 我 从 2000 年 开始 代理 
这 个 品牌 。2003 年 我 们 开设 了 更 多 的 专卖 店 ， 加 


大 了 广告 投入 ,赞助 体育 比赛 。2005 年 这 个 品牌 
的 手表 在 东北 地 区 的 销售 比 上 一 年 增加 了 30%. 


第 八 单元 


录音 1 : 

因为 生产 的 绿色 健康 食品 销售 得 非常 好 ， 
2005 年 天 马公 司 销售 收入 有 800 万 元 。 这 一 年 , А 
司 的 日 常 管理 支出 , 包括 员工 工资 支出 是 70 万 元 ， 
销售 费用 50 万 元 ， 原 材料 支出 500 万 元 ， 天 马公 
司 得 到 180 万 元 的 利润 。 在 利润 里 要 减 去 33% 的 
所 得 税 ， 天 马公 司 最 后 得 到 2005 年 度 的 净利 润 大 
约 是 120 万 元 。 


录音 2 : 
美丽 服装 店 在 过 去 3 个 月 的 收入 和 支出 是 这 


: 销售 收入 8000 元 ,工资 支出 2000 元 ， 
商店 租金 2000 元 ， 其 他 费用 1000 元 。 
: 销售 收入 9000 元 ,工资 支出 2800 元 ， 
商店 租金 2000 元 ， 其 他 费用 800 元 。 
: 销售 收入 1 万 元 ,工资 支出 3500 元 . 
商店 租金 2000 元 ， 其 他 费用 900 元 。 


第 九 单元 


我 给 大 家 简单 介绍 一 下 我 们 的 公司 。 我 们 公 
司 是 一 家 企业 管理 咨询 公司 。 我 们 向 客户 提供 各 
种 商业 解决 方案 . 我 们 的 公司 在 北京 , 我 们 的 二 十 
多 位 咨询 师 都 非常 有 经 验 。 公 司 的 主要 客户 在 北 
京 和 中 国 的 北方 地 区 。 我 们 有 信心 给 我 们 的 客户 
带 来 利润 。 我 们 公司 有 自己 的 网 站 , 公司 每 个 月 举 
办 一 次 免费 的 企业 管理 培训 ， 欢 迎 各 个 公司 打 电 
话 咨询 。 
录音 2 : 

越 来 越 多 的 跨国 公司 来 到 中 国 。 不 同 的 跨国 
公司 的 中 国 本 土 化 经 营 有 不 同 的 特点 。 比如 说 ,日 
本 公司 的 生产 本 土 化 经 营 一 般 都 做 得 很 好 ， 欧 洲 


和 美国 公司 在 中 国 建立 了 不 少 的 研发 中 心 。 很 多 
欧美 的 财务 咨询 公司 、 法 律 咨询 公司 和 管理 咨询 
公司 也 都 来 到 中 国 , 为 客户 公司 服务 。 另 外, ERK 
美 企业 ， 中 国人 担任 高 级 职位 的 很 多 。 早 在 1997 


年 . IBM 中 国 公司 的 150 多 名 经 理 中 , 就 有 80 多 个 
是 中 国人 。 

第 十 单元 
录音 1 : 


我 叫 高 飞 , 我 是 咨询 公司 的 高 级 咨询 师 。 我 做 
咨询 师 已 经 有 六 年 了 。 以 前 我 做 过 培训 师 , 也 做 过 
公司 总 经 理 。 作为 高 级 咨询 师 , 我 的 一 个 工作 是 帮 
助 客户 公司 制订 公司 的 战略 。 在 制订 战略 前 , 我 和 
我 的 同事 必须 先 了 解 客 户 公 司 情况 ， 比 如 公司 的 
规模 . 公司 组 织 结构 等 等 另外 我 也 得 了 解 客户 公 
司 所 在 行业 的 情况 ， 当 然 客户 公司 竞争 对 手 的 情 
况 也 必须 了 解 . 了 解 了 情况 以 后 , 我 和 同事 一 起 分 
析 这 些 情况 , 预测 今后 的 变化 , 我 们 才能 为 客户 公 
司 制 订 战略 ,比如 说 , 客户 公司 应 该 怎么 适应 行业 
的 变化 ,或 应 对 竞争 对 手 的 挑战 等 等 。 


录音 2 : 
记者 : 海尔 公司 是 一 家 知名 的 中 国 公司 , 那 
么 公司 的 产品 有 哪些 呢 ? 
海尔 的 产品 有 80 多 种 。 主 要 有 冰箱 、 
空调 洗衣机、 电视 机 和 手机 。 
为 什么 海尔 公司 先 到 美国 和 欧洲 发 
展 ? 
因为 美国 和 欧洲 市 场 要 大 得 多 ,那里 
有 我 们 很 多 的 竞争 对 手 。 我 们 相信 如 
果 能 在 那里 成 功 , ВА. 在 其 他 市 场 
中 就 更 能 成 功 。 
您 怎么 在 欧美 市 场 建立 海尔 品牌 呢 ? 
第 一 ,我 们 用 最 快 的 速度 满足 消费 者 
的 需求 .第 二 ,我们 的 产品 种 类 很 多 
能 满足 不 同人 的 不 同 需求 。 第 三 , 我 
们 要 求 自己 一 定 要 能 做 出 本 土 化 的 名 
№. 在 美国 , 我 们 要 让 人 们 认为 海尔 
是 一 个 本 地 的 品牌 , 在 欧洲 , 我 们 也 


海尔 CEO: 


记者 : 


海尔 CEO: 


记者 : 
海尔 CEO : 


希望 做 到 这 一 点 。 
第 十 一 单元 


录音 1 : 

什么 是 企业 文化 呢 7 不 同 的 企业 家 有 不 同 的 
理解 一 位 企业 家 说 ;企业 文化 就 是 企业 的 目标 、 
企业 的 管理 和 企业 的 精神 。” 另 一 位 企业 家 认为 
“优秀 的 企业 文化 应 让 所 有 的 员工 都 认同 。 因 为 员 
工 对 企业 来 说 非常 重要 ， 互 相 尊 重 可 以 促进 企业 
共同 发 展 。 还 有 一 位 企业 家 说 :企业 文化 就 是 企 
业 的 环境 ， 我 们 总 是 用 企业 的 大 环境 影响 每 个 员 
Ee 
那么 ,怎么 才能 做 好 企业 文化 ”有 的 企业 为 
员工 组 织 各 种 活动 有 的 企业 有 自己 的 杂志 , 给 员 
工 提供 交流 的 机 会 。 有 的 企业 为 了 激励 员工 , 每 年 
会 送 优秀 的 员工 去 国外 参加 培训 或 旅游 ， 作 为 员 
工 的 福利 。 


录音 2 : 

в. 要 不 要 咖啡 》 我 去 星巴克 。 

£, 要 一 杯 , 谢谢 。 你 为 什么 这 么 喜欢 星巴克 ? 
因为 咖啡 还 是 因为 别 的 ? 

男 :当然 是 因为 星巴克 的 咖啡 好 , 还 有 是 因为 它 
就 在 办 公 楼 的 一 层 ， 很 方便 。 

х. 星巴克 越 开 越 多 ， 为 什么 它 会 这 么 成 功 呢 ? 

5. 星巴克 的 产品 和 服务 都 很 好 ,很 多 人 认为 星 

巴克 的 公司 文化 也 很 优秀 。 在 美国 ,星巴克 

是 第 一 个 为 所 有 员工 提供 完全 医疗 保险 的 公 

司 。 

星巴克 还 经 常 参加 公益 活动 。 

星巴克 在 营利 的 同时 总 是 非常 关注 企业 对 社 

会 的 责任 。 

女 ， 听 了 你 的 介绍 ， 我 现在 更 想 喝 它 的 咖啡 了 。 


м + 


第 十 二 单元 


录音 1 : 
男 ， 我 想 请 你 和 我 一 起 参加 下 星期 四 的 慈善 拍卖 


晚会 。 


: 太 好 了 。 几 点 钟 在 哪儿 ? 

晚上 8 点， 在 北京 饭店 。 

有 什么 活动 呢 ? 

хеб. Жааз, 

这 次 拍卖 一 些 什么 东西 呢 ? 

有 名 牌 服装 、 工 艺 品 和 手表 等 等 。 

谁 主持 这 次 拍卖 ? 

晚会 请 了 知名 的 拍卖 师 和 一 位 电影 明星 一 起 
主持 拍卖 。 

拍卖 的 收入 做 什么 用 呢 ? 

帮助 中 国 西部 地 区 的 孩子 完成 中 学 的 学 习 。 
: 那 我 一 定 得 买 一 些 东西 。 


录音 2 : 

2005 年 7 月 15 号 到 19 号， 清华 大 学 EMBA 
的 180 名 老师 和 学 员 一 起 在 内 蒙古 的 几 个 地 方 , 考 
察 当地 的 经 济 发 展 和 投资 环境 。 清 华 大 学 的 
EMBA 学 员 还 在 当地 举办 了 多 种 公益 活动 。 一 天 
半 的 时 间 就 筹集 了 48 万 元 ,这 些 钱 可 以 帮助 内 蒙 
古 的 一 些 中 学 培训 老师 。 

清华 大 学 EMBA 的 老师 表示 ， 清华 大 学 
EMBA 课程 很 重要 的 一 个 方面 是 增强 学 员 的 社会 
责任 感 。 


жая яш 38 yt SG yh 


一 


N 


ә 


a 


熟 语 诠 释 
Идиомы и выражения 


- 有 朋 自 远方 来 ,不 亦 乐平 ? 


Не обрадуется ли человек найти своего 
единомышленника в далеких краях? 
有 志同道合 的 人 从 远方 来 ,不 是 很 令 人 高 兴 的 
B? 

名 言 警 句 ， 出 自 《 论 语 学 而 篇 》。 


- 众人 拾 此 火焰 高 


Чем больше людей работают вместе, 
тем больше у них силы, тем лучше они 
справятся с работой 

比喻 大 家 一 起 动手 ， 力 量 大 ， 好 办 事 。 


一 年 之 季 在 于 春 ,一 天 之 计 在 于 展 

Планы на год начинай с весны, планы на 
день — с утра. Это значит, что любое 
дело нужно зараннее спланировать 

一 年 的 计划 要 从 春天 做 起 ,一 天 的 计划 要 从 早 
晨 做 起 。 比 喻 做 事 要 早 作 打算 ， 早 安排 。 


:安居乐业 


Мирно жить и мирно работать 
安定 地 生活 ,愉快 地 工作 。 安 : 安 于 .安定 。 
Е. 居住 的 地 方 。 乐 : 乐意 。 业 : 职业 
成 语 。 出 自 《 后 汉 书 KAE) 


. 买卖 不 成 仁义 在 


Занимаясь торговлей, не надо забывать 
о гумманности и справедливости 

虽然 生意 没有 做 成 , 但 是 彼此 还 要 讲 仁义 , 不 
要 伤感 情 。 


6. 298 REFE 

План, составленный в шатре полко- 
водца, решает победу за тысячу ли от 
него 

BIRR Еж. АИРТ=2 
ЭНЕН ЗЕЕ, 就 
能 取得 胜利 。 运 筹 : HERR. WE ARE 
中 帐 幕 。 

成 语 。 


7. 和 气 生财 
Относись к людям по-дружески, тогда 
и дела будут процветать 
对 人 对 事态 度 和 气 ， 有 助 于 生意 兴旺 。 
俗语 。 


8. 精打细算 
Экономно и расчетливо вести хозяйство 
形容 计算 得 十 分 精细 。 
成 语 。 


© 


当局 者 迷 , 旁观 者 清 

Чужую беду руками разведу, а к своей 
ума не приложу 

比喻 当事人 看 问题 往往 主观 、 片面, 反而 不 如 
旁观 的 人 看 得 全 面 、 清 楚 。 当 局 者 : 指 下 棋 的 
А. Я. 指 看 棋 的 人 。 


10. 站 得 高 ， 看 得 远 


Дальновидность и передовые идеи 
站 在 高 处 能 看 到 更 远 的 事物 。 比 喻 目光 远大 、 
思想 先进 。 


и. 


家 和 万 事 兴 

Если будет гармония в семье, то и успеш- 
но будут идти дела 

家 庭 和 上 时， 事业 就 能 兴旺 ， 事 情 就 能 顺利 。 
俗语 。 


. 天 下 兴亡 ,匹夫 有 责 


Каждый человек несет ответственность 
за судьбу государства 

国家 兴衰 这 样 的 大 事 , 每 一 个 普通 百姓 都 有 责 
Е. пх. 指 老百姓 。 

名 言 警句 ， 出 自 清朝 顾炎武 的 《日 知 录 》。 


部 门 经 理 / 部 门 主管 
部 

常务 副 总 裁 

初次 

店 长 

董事 

董事 长 

发 言 

分 析 师 

工程 师 

广告 

记者 

经 理 

交流 

经 验 

培训 师 

人 力 资源 

商务 人 士 

首席 财务 官 / 财务 总 监 


首席 执行 官 


主管 
R 
总 经 理 
职位 


出 差 
财务 
产品 
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Батёп Jingli / bümën zhuguan 
bü 

сһапомо füzóngcëi 

chüci 

dianzhang 

dangshi 

dongshizhang 

fyan 

fënxīshī 

gongchéngshT 

guuanggao 

Jizhë 

jingiT 

jiāoliú 

JTngyan 

pëixünshT 

rénli zTyuan 

shangwü rënshi 

shëuxí сам/адиап / сама 25појібт 


shëuxí zhixingguan 


zhuguan 
zëngcáài 
zangjinglT 
zhí wi 
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chuchal 


сама 
сһапрїп 


директор отдела 

отдел 

исполнительный вице-президент 
первый раз 

директор магазина 

член правления 
председатель правления 
выссказаться. взять слово 
аналитак 

инжинер 

реклама. 

журналист 

директор 

обмениваться 

опыт 

опыт 

трудовые ресурсы 
бизнессмен 

главный финансовый 
заведующий 

главный исполнительный 
заведующий 

заведующий, управляющий 
президент 

главный директор 
должность, пост 


командировка 
финансы 


продукция 


等 级 制度 děngjí zhidù иерархия 


董事 会 dangshihui правление 
负责 fuzé нести ответственность 
公关 部 gongguanbu отдел общественных отношений 
管理 guanlT администрация 
开发 каға развивать 
经 营 jingying вести. заниматься 
简历 janli резюме 
录用 lüyëng принять на службу 
企业 家 аїуёја предприниматель 
申请 shsnqing подать заявление. просить 
生产 shsngchan производить 
团队 tuandui коллектив. группа 
提升 tfshsng павышение 
销售 xiGoshou сбыть. реализовать 
员工 учапабпа рабочие и служащие 
研发 yanta изучать и разви вать 
营销 yingxido маркетинг 
职业 zhíyë профессия 
组 织 结构 züzhi Jiégou организационная структура. 
第 三 单元 

安排 апра! организовывать 
& ` спа проверять 
车 间 chëjian цех 
传真 chuanzhen факс 
单程 票 danchengpiao билет в один конец 
登 机 déengji садиться на самолет 
电子 机 票 dianzTjTpiao электронный билет 
度假 дала брать отпуск 
沟通 g5ut5ng соединить 
ЕР göngchăng завод. фабрика 
客户 këhü клиент 
经 济 舱 Jingjicang эконом класс 

言 (给 别人 ) lioyan оставитьсообщение 
企业 文化 аїуё мёппиа культура предприятия 
日 程 richéng расписание 
公务 舱 gongwucang бизнесс класс 


手续 знбихи 


第 四 单元 


第 五 单元 


往返 票 wangfanpiao 
预订 yo ding 
运动 设施 yündóng shëshT 
总 结 zěngjié 

保险 柜 baoxiangui 
保修 期 Баохват 

办 公 bangong 

层 céng 

打印 机 аёу\пјт 

订购 dinggeu 

地 点 didian 

电梯 «ап 

复印 机 foyinjT 

耗材 haocai 

家 具 Јаја 

快件 kuailian 

牌子 раш 

清洁 qingjé 

数码 shümë 

送 货 здпа hu5 
随时 suíshí 

投影 仪 tuyTngyf 
责任 zërën 

值班 zhiban 

指示 图 zhishitú 

参观 团 canguantuan 
成 功 chënggong 
出 席 chüxí 

答谢 宴会 daxis yanhui 
饭店 fondlan 

干杯 gānbēi 


贵宾 guibin 


формальность. порядок 
билет в два конца 
заказывать 

спортивные мероприятия 
обобщить. подвести итог 


сейф 

срок страхования 
заниматься служебными делами 
этаж 

принтер 

заказывать 

место 

лифт 

ксерокс 
потребительский материал 
мебель 

экспресс-почта 

вывеска 

чистота 

число. сумма 
доставлять товары 

в любо время 

проектор 
ответственность 
дежурить 

индикаторная диаграмма. 


команда гостей 

успех, удача 
присутствовать 
поблагодарить за банкет 
гостиница. 

выпить до дна 

почетный гость 


Ф ват рациональный, разумный 


合 hëzuó сотрудничество 

画廊 hualang галлерея 

进口 Локби импорт 

举办 jban проводить 

品 茶 pincha чай 

庆祝 qingzhü праздновать 

随意 suíyi по своему усотрению 

同事 tóngshi коллега 

кет yanhuitTng зал для банкета 

宴请 уапаїпо приглашать на банкет 
会 yanhui банкет 

愉快 уйкиёі радостный, веселый 

质量 zhjlang KadecTBO 

祝酒 zhūjiŭ произносить тост 

第 六 单元 

登录 dēnglù войти в систему 

电子 版 дап zT bán электронное издание 

地 址 dizhT адрес 

МЕ gsnshang догнать 

关键 词 guanjian cí ключевое слово 

过 程 gu5cheng процесс, ход 

购物 ” gouwu покупки 

即时 通讯 Jíshí tongxün мгновенная передача сообщения 

简单 Jandan простой 

联系 liGnxi связываться 

免费 miànfëi бесплатно 

上 传 shangchuan загружать 

搜索 引擎 Susua уїпаїпо поисковая система. 

提交 ао передать 

提供 tigong предоставить 

网 络 病毒 wăngluð bingdu Интернетный вирус 

网 络 wangluc сеть 

网 站 wangzhan веб-сайт 

тя XiGzai загружать (в память) 

信息 单 хїпхтайп информационный лист 

远程 教育 уиёпсһёпо доуй дистанционное обучение 

折扣 zhëkëu скидки 


比较 
促销 
代理 商 
定价 
购买 意向 
零售 
品牌 
品牌 形象 
汽车 展 
倾销 
全 家 
市 场 导 向 的 
市 场 份额 
数量 
体育 
推出 新 产品 
下 降 
消费 
影响 
赞助 
增加 
专卖 店 


第 七 单元 


byjiao 

Coxi5o 
ааіїѕһапо 
аїпојіё 
goumaiyixiang 
língshóu 

Pinpdl 

PTnpai xingxiang 
qichëzhán 
qingxido 
quanjia 
shichang daoxiang de 
shichang їёп'ё 
shuliang 

{туй 

tuTchu xin сһёпрїп 
xiallang 

xiGofGi 

утпахапа 
zanzhu 

zēngjiā 
zhuanmaidian 


第 八 单元 


daikuan 
їарідо 
fëiyëng 
g5ngzT 
киаіјї 
Jinglirün 
лап 
kaitong 
lirün 
richang 
shõurù 


сравнительно 

торговая реклама 

агент 

номинальная цена 
намерение приобрести 

в розницу 

фирменная марка 

вид торговой марки 
автомобильная выставка. 
демпинг 

вся семья 
рыночно-ориентированный 
сфера рынка 

количество 

спорт 

выпускать продукцию 
падать, снижаться 
потреблять. расходовать 
влияние 

спонсор 

увеличивать 
специализированный магазин 


ссуда 
выписать счет 
издержки 
зарплата 
бухгалтерия 
чистая прибыль 
вычетать 
открыть 
прибыль 
повседневный 
доход 


售后 服务 


所 得 税 
信贷 
预算 
原材料 
增值 税 
账户 
招聘 
支出 
资产 
资产 负债 表 
租金 


报酬 

本 土 化 
厂房 
成 长 型 企业 
创新 
担任 

对 策 
法 律 ， 
高 级 

顾问 委员 会 
伙伴 

合资 
解决 方案 
跨国 公司 
渠道 

商业 

商业 计划 书 
数据 库 
推荐 

外 包 
信心 
优势 

咨询 


ѕһӧиһӧи Ома 


зибаёзһи1 
xindai 
yusuan 
yuancailiào 
zëngzhíshui 
zhanghu 
zhaopin 
zhichü 
zīchăn 
zīchăn fozhal бібо 
zūjīn 


第 九 单元 


Баоспби 
bentuhua 
changfang 
chëngzhàángxíng аїуё 
Chuang xin 
Запгёп 

duice 

гай 

gāojí 
guowenwgiyuanhui 
huaban 

hézī 
Jičjuéfāng'ðn 
kuàguógongsi 
абаво 
shangyë 
shāngyëjihuðshū 
shüjükü 

tuTian 

waibao 

хїпхїп 

убиѕћї 

zīxűn 


гарантированное тех.обслужи- 
вание 

подоходный налог 

кредит 

бюджет 

сырьевой материал 

налог на добавочную стоимость 
счет 

нанять. пригласить 

расходы 

капитал 

баланс 

арендная плата 


вознаграждение 
место расположения 


здание завода 
новые предприятия 
нововведение 
работать, служить 
ответные меры 
закон 

высший 

бюро консультаций 
партнер 
совместное производство 
решение 
межнационалная компания 
канал 

бизнесс 
бизнесс-план 

банк данных 
рекомендовать 
внешний источник. 
доверие 
преимущество 
консультация 


多 元 
分 包 生产 
风险 投资 
分 析 
管理 层 收 购 
规模 
竞争 对 手 
决策 人 
垄断 
满足 
时 尚 
适应 
受 欢迎 
特许 经 营 
挑战 
投资 人 
需求 
行业 
应 对 
预测 
战略 
“战术 
知名 
制订 


保险 
促进 
风险 
福利 
公益 
关注 
环境 
激励 
价值 观 
奖金 
精神 


第 十 单元 


du5yuan 

fénbao shsngchan 
fēngxiðn tóuzT 
fënxT 

очёпіїсёпо эһбидби 
guima5 

Jingzhëng duishau 
Juëcërën 
lngduan 

meanz0 

shishang 

shiying 

shou huanying 
{ёхй jingying 
tiozhan 

tóuz1rën 

xūqiű 

hangye 

yingdui 

yücë 

2патоё 

zhansho 

zhiming 

zhiding 


第 十 一 单元 


bàoxián 
cüjin 
fngxian 
fahi 
gongyi 
guanzhu 
huanjing 
ИШ 
Jidzhiguan 
juangjTn 
jingshén 


разнообразный 

заключение субподряда 
рискованное инвестирование 
анализировать 

отдел закупок 

масштаб, размер 
соперничать. конкурировать 
разработчик стратегий 
монополия 

удовлетворение 

модный 

адаптироваться 
пользоваться популярностью 
право распоряжаться 
провоцировать войну 
инвестор 

потребность. запросы 
отрасль 

ответить 

прогноз 

стратегия 

тактика 

известный 

составить, наметить 


страховка 
стимулировать, способствовать 
риск 

благосостояние 

общее благо 

‘уделять внимание 
окружение 

вдохновить, воодушевить 
ценности 

премиальные 

дух 


开放 
理解 
猎头 公司 
气氛 
轻松 
认同 


全 
= 


使 命 
文化 差异 
医疗 
优秀 
忠诚 
自律 
尊重 


筹集 
жа 
道德 
感激 
工艺 品 
公民 
共同 利益 
贡献 - 
绘画 
精美 
捐赠 
考察 
明星 
拍卖 
确认 
责任 感 
社区 
书法 
投资 
邀请 信 
义务 
增强 
主持 


kaifang 

Ш 
llëtóugongsi 
qifën 
атпоѕбпо 
rentcng 
shehui 
shiming 
wenhua chayi 
упао 

убихій 
zhongchëng 
21а 
zunzhang 


第 十 二 单元 


chóují 
cfishan 
qàoqë 
ganjT 
gongyipin 
gongmin 
gongtong liyi 
gongxian 
huihua 
jingmei 
JuGnzëng 
kdocha 
mingxing 
рата! 
ачёгёп 
тёгёпоёп 
shëqü 
Кае] 

tGuzT 
yaoqingxin 
yiwü 
zéngqiang 
zhuchi 


открывать 
понимать 

Главная Охотничья компания 
атмосфера 

легкий 

признавать 

общество 

миссия 

различие культур 
медицинское лечение 
отличный. замечательный 
преданный. верный 
сомодисциплина 

уважать 


повышать. поднимать 
добросердечие 
нравственность. мораль 
признательность. благодарность 
художественные изделия 
гражданин 
общественные интересы 
вклад. пожертвования 
рисование 

изящный. прекрасный 
дарить 

исследование 
исследование 

аукцион 

убедиться 

чувство ответственности 
общественность 
каллиграфия 
инвестировать 
приглашение 

долг. обязанность 
укрепить, усилить 


управлять 


IBM 公司 
阿迪 达 斯 
北海 公园 
北京 大 学 
北京 饭店 
大 田 物 流 
当当 网 
东京 

方正 科技 
广州 本 田 
国航 

海尔 

佳能 

松下 
诺基亚 
惠普 

纽约 
《经 济 观察 报 》 
《经 济 日 报 》 
麦当劳 
美丽 服装 店 
美国 

内 蒙古 
欧洲 

中 国平 安 


清华 大 学 
瑞士 
天 马公 司 
王府 井 
星巴克 
中 国 银行 


ая 


Специальные термины 

IBM GGngsT IBM 

AdfdasT Adidas 

вёта! Gongyuan Парк Бэйхай 

BëiJing бахиё Пекинский Университет 
Bëijing Fandian Гостиница Пекин 
Datian Walla DTW Logistics 
Dangdang Wang dangdang.com 
Dongjing Токио 

Fangzheng Jituan Founder 

Guangzh5u BEntian Гуанчжоу Honda 
Guóhang Авиакомпания Китая 
Hai ог Наег 

лапёпа Canon 

Songxià Panasonic 

Nuajiya Nokia 

Huipü HP 

Niŭyuē Нью-Йорк 

Jingji Guancha Bao Экономический вестник 
Jingli Ribao Экономический ежедневник 
мачапо!ао McDonald`s 

Mëili Fozhuangdian Магазин Одежды MeiLi 
Melgu6 США 

Nëimënggü Внутренняя Монголия 
Ouzhou Европа 


zh5nggu6 Ping'an 


Qinghua DGxue 
Ruishi 

Tianma G6ngsT 
Wangfgjyng 
Хтпоракё 
Zhōngguðő Yinhang 


Страховая компания Китая 
PingAn 

Университет Цинхуа 
Швейцария 

Компания Tianma 

Ванфуцзин 

Starbucks 

Банк Китая 


日 常 商 务 汉 
100 часто употребляемых в 


Урок 1 “Приветствие и знакомство” 


1， 张 元 是 《经 济 日 报 》 的 记者 。 
Джан Юан 一 журналист газеты «Экономический ежед- 
невник», 
2. 我 在 广州 本 田 汽车 公司 工作 。 
Я работаю в компание Куанджоу Honda. 
3 你 是 新 来 的 吧 ? 欢迎 你 ! 
Вы новенький? Добро пожаловать! 
4. 今天 是 我 上 班 的 第 一 天 。 
Сегодня мой первый день работы. 
5 我 虽 刘 平 ， 是 广告 部 的 。 
Меня зовут Лю Пин. работаю в отделе рекламы. 
6 如果 有 什么 要 帮忙 的 . 尽管 告诉 我 。 


Если Вам понадобится моя помощь. смело обращайтесь. 


Урок 2 Работа в коллективе” 


7， 总 经 理 全 面 负责 公司 的 经 营 。 
Главный директор несет ответственность за управление 
компанией. 
8， 公 司 一 共有 20 名 员工 . 有 4 个 部 。 
Компания состоит из 4 отделов. где работают 20 служа- 
щих. 
9 我 在 一 家 电脑 公司 工作 了 三 年 。 
Я работал 3 года в фирме компьютеров. 
1 我 想 申请 营销 部 经 理 职位 。 
Я хочу подать заявление на должность директора отдела 
маркетинга. 
11. 我 有 很 多 年 的 市 场 营销 经 验 。 
У меня много лет опыта в сфере рыночного маркстинга. 
12， 如 打 我 们 录用 你 - 你 什么 时 候 能 上 斑 ? 
Если мы примем Вас на службу. когда Вы сможете 
приступить к работе? 
13， 他 自己 开 了 一 家 食品 公司 。 
Я сам руковожу продуктовой компанией. 
14， 你 愿意 经 常 出 差 吗 ? 


Вы согласны часто ездить в командировки? 


Урок 3 “Расписание” 


15. 我 要 预订 5 月 25 身 北京 到 东京 的 机 票 。 
Мне нужно заказать билет на самолет из Пекина в Токио- 
на 25 мая. 

16. ЗЕЕ? 


Вы заказываете билет в два конца? 


20. 


21. 


语 100 Я 
бизнесе предложений 


您 订 经 济 舱 还 是 公务 舱 ? 


Вы заказываете эконом-класс или бизнес-класс? 


-她 组 织 了 新 员工 培训 。 


Она организовала подготовку нового персонала. 


.我 一 般 先 查 一 下 电子 邮件 . 然后 了 解 生产 情况 。 


Обычно я сначала проверяю электронную почту. затем 
ознакамливаюсь с вопросами производства. 

我 们 每 天 开 一 次 沟通 会 。 

Каждый день мы проводим совместное собрание. 

我 6 点 左右 下 班 . 不 过 有 时 间 要 见 一 些 客户 。 

Я приблизительно в 6 часов ухожу с работы. однако ино- 
гда нужно встретить клиентов. 


Урок 4 “Место работы” 


22. 


23. 


24 


25. 


26. 


27. 


我 们 公司 在 中 国 银行 的 旁边 。 

Наша фирма находится рядом с банком Китая. 

方正 科技 大 楼 在 北京 的 西北 。 

Компания Founder Tech находится на северо-западе Пекина. 
财务 部 在 8 层 808 房间 。 

Отдел финансов находится на восьмом этоже в 808 ком- 
Hare. 

你 上 班 时 间 是 下 午 2 点 半 到 晚上 11 ж, 

Ваше рабочее время — с 2:30 дня до 11 часов вечера. 
Жа. 怎么 找 你 们 更 容易 一 些 ? 

Скажите пожа . как проще Вас найти? 

你 有 问题 可 以 随时 问 值班 经 理 。 


Если у Вас будут вопросы. можете в любой момент обра- 


щаться к дежурному заведующему. 


Урок 5 “Бизнес-банкет” 


28. 下 星期 五 的 商务 实 会 已 经 安排 好 了 。 


29. 


30. 


31. 


32. 


Бизи 


-банкст. который состоится в следующую NAT- 
ницу. ужс спланирован. 

Жената. 

Продукты на банкет подготовлены рестораном гости- 
ницы Пекин. 

плавае тажи, 

Бизнес-баикст в парке проходит более непринужденно. 
我 们 这 次 合作 得 非常 愉快 。 

Наше сотрудничество должно пройти успешно. 

我 想 请 您 吃 晚饭 . 庆祝 我 们 的 合作 成 功 。 


Я хочу пригласить Вас на ужин отпраздновать успех ha- 


шего сотрудничества. 


33. MET 点 我 在 烤鸭 店 门 只 等 您 . 好 吗 ? 
Завтра в 7 часов вечера я буду ждать Вас у входа в ресто- 
ран Пекинской утки. хорошо? 

34， 为 了 我 们 今后 更 多 的 合作 . 干杯 ! 


Выпьем за наше дальнейшее сотрудничество! 


Урок 6 “Работа с Интернетом” 


35. ЖЕНЕ. 你 可 以 买 到 自己 喜欢 的 书 和 CD。 
В Интернет-магазинах и магазинах книг Вы можете прио- 
брести книги и компакт-диски. которые Вам нравятся. 
36， 网 站 提供 免费 的 送 货 服务 。 
Веб-сайт предоставляст сервис бесплатной доставки TOBA- 
ров. 
37. 我 每 天 的 工作 都 离 不 开 互联 网 。 
Моя повседневная работа связана с Инетрнетом. 
38. 《经 济 观察 报 》 几 年 前 就 有 了 电子 版 。 
Газета «Экономическое обозренне» уже несколько лет 
имеет электронное издание. 
39. 在 网 站 上 可 以 看 到 最 新 的 新 闻 。 
На веб-сайтах Вы можете прочитать о самых последних 
новостях. 
0. 我 讲课 的 内 容 都 放 到 网 上 了 。 
Я поместил в Интернет тексты лекций. 
41. 北京 这 边 的 销售 很 好 . 78 Е? 
Сбыт продукции в Пекине очень хороший. догонит ли его 
производство? 
42， 货 到 北京 以 后 . 我 再 和 你 们 联系 。 
Когда продукция поступит в Пекин. я еще раз свяжусь с 
Вами. 


Урок? “Маркетинг” 


43. 现在 汽车 的 价格 比 以 前 便宜 了 很 多 。 
Сейчас цены на автомобили намного дешевле чем раньше. 
44. 2005 年 的 销售 量 比 上 一 年 增加 了 30%. 
Количество реализованной продукции в 2005 году увели- 
чилось на 30% по сравнению с прошлым годом. 
45. 我 从 1996 年 开始 代理 这 个 品牌 。 
С 1996 года я стал агентом этой торговой марки. 
46. 广告 投入 虽然 增加 了 . 不 过 销售 量 一 直 没有 增加 。 
Хотя выход рекламы увеличился. количество реализован- 
ной продукцции все еще не увеличилось. 
47. 我 是 瑞士 一 个 品牌 手表 的 中 国 代理 商 。 
Я — китайский агент швейцарской торговой марки no 
производству ручных часов. 
48. 2003 年 我 们 开设 了 更 多 的 专卖 店 。 
В 2003 году мы открыли еще больше специализированных. 
магазинов. 
49. 公司 加 大 了 广告 投入 . 还 赞助 体育 比赛 。 
Фирма увеличила выход рекламы и содействовала прове- 


дению спортивных соревнований. 
50. 她 开车 的 时 候 会 听 一 些 电台 的 广告 。 

3a рулем она слушает радио-рекламу. 
51. 广告 对 我 的 消费 没有 太 多 的 影响 。 

Реклама не оказывает сильного влияния на мои доходы. 
52， 我 喜欢 自己 了 解 产 品 的 特点 。 

Я предпочитаю самому разбираться в качестве продукции. 


Урок 8 “Управление финансами” 


53. 2005 年 公司 销售 收入 有 800 万 元 。 

В 2005 году доход компании от реализации продукции 
составил 8000 тысяч юаней. 

54， 在 利润 里 要 减 去 33% 的 所 得 税 。 

Подоходный налог уменьшает прибыль на 33%. 

55. 公司 2005 年 度 的 净利 润 是 120 万 元 。 
В 2005 году чистая прибыль компании составила 1200 
‘тысяч юаней. 

56， 明 年 的 财务 预算 你 看 了 四 ? 
Вы смотрели план бюджета на следующий год? 

57. 第 1 个 月 的 工资 支出 是 2000 T. 商店 租金 是 2000 元 。 
Затраты на зарплату составили 2000 юаней. аренда мага- 
зина — 2000 юаней. 

58. 我们 应 该 增加 3% 的 售后 服务 费用 。 

Мы должны увеличить расходы на сервис тех.обслужива- 
ния на 3%. 

59. 开通 800 免费 客户 服务 电话 . 方便 客户 和 我 们 联系 。 
Открытие 800 бесплатных телефонных центров для 
клиентов упростило нашу связь с ними. 

60， 人 力 资源 的 费用 也 得 增加 。 

Расходы на трудовые ресурсы тоже необходимо увеличить. 

61， 我 们 只 能 减少 日 常 管理 费用 。 

Мы только можем уменьшить повседневные расходы руко- 
водства. 

62， 我 们 得 和 财务 经 理 好 好 谈 谈 。 


Мы должны обсудить это с финансовым директором. 


Урок 9 “Бизнес-консультация” 


63. 公司 提供 各 种 商业 解决 方案 。 
Компания предоставляет разнообразные проекты урегу- 
лирования бизнес-вопросов. 
64， 这 二 十 多 位 咨询 师 都 非常 有 经 验 。 
У этих 20 консультантов большой опыт. 
6565， 欢迎 各 个 公司 打 电 话 咨询 。 
Мы рады дать консультацию любой позвонившей фирме. 
66， 跨 国 公司 的 本 土 化 经 营 有 不 同 的 特点 。 
Местное управление мультинациональной компанией 
имест различные особенности. 
67 .欧美 公司 在 中 国 建立 了 不 少 的 研发 中 心 。 


Американские и европейские компании построили в Ky- 


68. 


69. 


70. 


л. 


72. 


тае немало исследовательских центров. 

我 们 已 经 做 了 不 少 的 调查 。 

Мы уже провели немало исследований. 

希望 产品 今年 能 进入 北京 市 场 。 

Надеемся. что продукция в этом году может войти Ha ры- 
нок Пекина. 

我 们 要 找 一 个 可 以 提供 销售 渠道 的 合作 企业 。 

Мы должны найти предприятия для сотрудничества. ко- 
торые предоставят каналы сбыта продукции. 
我 向 你 推荐 6 家 企业 。 

Я могу отрекомендовать Вам 6 предприятий. 

每 家 公司 都 有 自己 不 同 的 经 营 或 销售 优势 。 

Каждая компания имесст свои особенности управления и 
преимущества реализации продукции. 


Урок 10 “Стратегия управления” 


73. 


74. 


75. 


76. 


77. 


78 


79. 


80. 


81. 


82. 


83. 


作为 咨询 师 . 我 的 工作 是 帮助 客户 公司 制订 公司 战略 。 
В качестве консультанта я помогаю клиентам составить- 
стратегию компании. 

在 制订 战略 前 . 必须 先 了 解 客户 公司 的 情况 。 

Перед тем как составить стратегию. необходимо вначале 
‘ознакомиться с ситуацией компании. 

咨询 公司 也 必须 了 解 客户 公司 的 竞争 对 手 。 

Фирме no проедоставлению консультаций также необхо- 
димо ознакомиться с конкурирующей стороной компа- 
нии клиента. 

美国 和 欧洲 市 场 比 其 他 市 场 要 大 得 多 。 

Американских и европейских рынков намного больше по 
сравнению с остальными. 

我 们 要 求 自己 一 定 要 做 出 本 土 化 的 名 牌 。 

Мы потребовали. чтобы нам сделали свои собственные 
визитные карточки. 

公司 的 产品 种 类 很 多 。 

Разнообразие продукции компании очень большое. 

我 们 能 满足 不 同人 的 不 同 需求 。 

Мы можем удовлетворить любые требования любых лю- 
дей. 

人 们 认为 海尔 是 中 国名 牌 。 

Люди считают, что Haier — это китайская торговая марка. 
产品 的 设计 越 来 越 时 尚 了 。 

Дизайн продукции становится все болес и более модным. 
阿迪 达 斯 改变 了 广告 战略 。 

Adidas изменил рекламную стратегию. 

公司 选择 知名 的 运动 员 为 品牌 做 广告 。 

Фирма выбрали известного спортмена для рекламы HX 
продукции. 


Урок 11 “Культура предприятия” 


84. 


有 的 企业 为 员工 组 织 各 种 活动 。 


Некоторые предприятия организовуют разнообразные 
мероприятия для свооих работников. 

‚ 优秀 的 企业 文化 应 让 所 有 的 员工 都 认同 。 
На образцовых предпритиях созлаются условия. в кото- 
рых рабочие чувствуют свою общность с этим учрежде- 
нием. 

-企业 文化 就 是 企业 环境 。 
Культура предприятия 一 это его среда. 

. 我们 总 是 用 企业 的 大 环境 影响 每 个 员工 。 
Мы часто используем среду предприятия для влияния на 
рабочих. 

， 公 司 为 所 有 员工 提供 医疗 保险 。 
Компания предоставляет медицинскую страховку для 
всех работников. 

-公司 非常 关注 对 社会 的 责任 。 
Компания уделяст большое внимание ответственности 
перед обществом. 

.不 同 的 企业 . 文化 也 不 同 。 
Разные компании. разные культуры. 

. 除了 收入 . 工作 环境 也 特别 重要 。 


Кроме зарплаты рабочая среда тоже очень важна. 


Урок 12 “Общественные пожервования” 
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. Bi remain. 

Мы хотим пригласить Вас принять участие в вечере бла- 
готворительного аукциона. 

.拍卖 的 收入 可 以 帮助 西部 地 区 的 孩子 完成 学 习 。 
Доходы от аукциона могут помочь детям из бедных paño- 
нов закончить обучение. 

，EMBA 的 学 员 举 办 了 多 种 公益 活动 。 

Учащиеся EMBA провели большое количество обществен- 
но-полезных мероприятий. 

.一 天 半 的 时 间 就 筹集 了 48 万 元 。 

За полтора дня можно собрать 480 тысяч юаней. 

， 课 程 增强 了 学 员 的 社会 责任 感 。 

Лекция урепила чувство ответственности учащихся перед 
обществом, 

， 大 家 考察 了 当地 的 投资 环境 。 

Все исследуют инвестиционную среду данной местности. 

- ЗАП ЕЯ ЗИПЕННИЯ. 

Мы пригласили аукциониста господина Вана помочь нам 
провести аукцион. 

хах анта. 

Все заинтересованы в мероприятие благотворительного 
аукциона, 


100. 80% РаПе. 


80% клиентов уверили нас. что примут участие в вечере 
благотворительного аукциона. 
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